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C
onhecimento é a 
chave do futuro. 
Partindo dessa 
premissa podemos 
ter esperanças de que 

temos uma boa representação nas 
próximas eleições presidencias que 
ocorrerão em outubro. Ciro Gomes 
comprovou que está afiado para 
qualquer sabatina e conversou com a 
Tapis Rouge sobre economia, política, 
sustentabilidade e questões sociais. 
Uma boa novidade para o Brasil e, 
claro, para o Ceará. 

E novidades não vão faltar nas 
páginas desta edição. Tecnologia de 
ponta nos lançamentos automotivos, 
que chegam cada vez mais equipados 
para oferecer conforto e segurança 
para motorista e passageiros. E com o 
conceito de excelência no atendimento 
ao cliente, celebramos junto com a 
Silcar o sucesso da concessionária,  
que está consolidada no mercado e 
vem se destacando entre as lojas  
GM de todo o Brasil. 

 De olho no futuro e, para sabermos 
os planos da Fecomércio para os 

BOM PARA O BRASIL, 
BOM PARA O CEARÁ

Adriano Nogueira

próximos anos, conversamos com 
Maurício Filizola, novo presidente da 
entidade, que falou sobre expansão 
para a capital e para o interior. 

E quem também trouxe revelações 
sobre a profissão do momento, foram 
os talentosos e premiados chefs Lia 
Quinderé e Léo Gonçalves.

Temos ainda as encantadoras joias 
de R.Ximenes, nos lembrando que 
brilhar é uma necessidade para o corpo 
e para a alma. E como falar de joias sem 
lembrar de Dubai? Você vai saber um 
pouco mais sobre a história e os pontos 
imperdíveis deste lugar que mistura luxo 
e modernidade com tradição. 

Trazemos também os eventos que 
marcaram a sociedade cearense e os 
nomes que fazem a nossa vida política, 
econômica e social. Venha com a gente 
pelo tapete vermelho e aproveite!
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grupomarquise.com.br

O Grupo Marquise trabalha sempre pensando no desenvolvimento do Brasil.
A Estação de Gás Natural Renovável de Fortaleza, a primeira do Norte/Nordeste e 
a maior do país, é a prova dessa transformação. Traz sustentabilidade, inovação e 
contribui positivamente para o avanço das energias renováveis e para as 
próximas gerações, construindo o futuro agora. O amanhã se faz agora.



Reserve alguns momentos 
para você e sua família.  localização privilegiaga

unindo conforto e comodidade
para você e sua família.

O empreendimento tem incorporação registrada na 4ª ZONA sob o número R.02/41.859,  conforme dispõe a Lei nº 4.591/64. Impresso em junho de 2015.

156 m² privativos
3 e 4 suítes
3 vagas
hall privativo
varanda gourmet

Perpectiva artística salão de festas

r. vicente linhares, 777, aldeota

Informações: (85) 4042-1554
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Planos de fi nanciamento direto ao usuário (FDU) sujeitos à prévia aprovação de crédito. Taxa de abertura de crédito no valor de R$ 660,00, inclusa no cálculo fi nanceiro . Seguro Chevrolet Plus: O produto está registrado 
na SUSEP sob o nº Processo SUSEP 15414.001441/2008-08, sob a responsabilidade da Metropolitan Life Seguros e Previdência Privada S.A., código SUSEP 0635-1 e CNPJ 02.102.498/0001-29. A aceitação 
do seguro estará sujeita à análise do risco. O registro deste plano na SUSEP não implica, por parte da Autarquia, incentivo ou recomendação à sua comercialização. Estipulante Banco GMAC S.A. – CNPJ 
59.274.605/0001-13 e Corretor de Seguros GMACI Corretora de Seguros – CNPJ 05.940.706/0001-57. O Segurado poderá consultar a situação cadastral de seu corretor de seguros, no site www.susep.gov.br, por 
meio do número de seu registro na SUSEP, nome completo, CNPJ ou CPF. Ouvidoria Banco GMAC: 0800 722 6022.MAC: 0800 722 6022. Ofertas válidas até   03/07/2018 para o estado do Ceará, somente para os 
veículos Chevrolet 0 km acima citados adquiridos e disponíveis no estoque das Concessionárias Chevrolet. Condições não válidas ou cumulativas com modalidade de venda direta da fábrica, taxistas e produtores 
rurais. Consulte condições em sua concessionária Chevrolet. Os veículos Chevrolet estão em conformidade com o PROCONVE - Programa de Controle da Poluição do Ar por Veículos Automotores. www.chevrolet.
com.br - SAC: 0800 702 4200.



Planos de fi nanciamento direto ao usuário (FDU) sujeitos à prévia aprovação de crédito. Taxa de abertura de crédito no valor de R$ 660,00, inclusa no cálculo fi nanceiro . Seguro Chevrolet Plus: O produto está registrado 
na SUSEP sob o nº Processo SUSEP 15414.001441/2008-08, sob a responsabilidade da Metropolitan Life Seguros e Previdência Privada S.A., código SUSEP 0635-1 e CNPJ 02.102.498/0001-29. A aceitação 
do seguro estará sujeita à análise do risco. O registro deste plano na SUSEP não implica, por parte da Autarquia, incentivo ou recomendação à sua comercialização. Estipulante Banco GMAC S.A. – CNPJ 
59.274.605/0001-13 e Corretor de Seguros GMACI Corretora de Seguros – CNPJ 05.940.706/0001-57. O Segurado poderá consultar a situação cadastral de seu corretor de seguros, no site www.susep.gov.br, por 
meio do número de seu registro na SUSEP, nome completo, CNPJ ou CPF. Ouvidoria Banco GMAC: 0800 722 6022.MAC: 0800 722 6022. Ofertas válidas até   03/07/2018 para o estado do Ceará, somente para os 
veículos Chevrolet 0 km acima citados adquiridos e disponíveis no estoque das Concessionárias Chevrolet. Condições não válidas ou cumulativas com modalidade de venda direta da fábrica, taxistas e produtores 
rurais. Consulte condições em sua concessionária Chevrolet. Os veículos Chevrolet estão em conformidade com o PROCONVE - Programa de Controle da Poluição do Ar por Veículos Automotores. www.chevrolet.
com.br - SAC: 0800 702 4200.



94
TURISMO

Conheça Dubai com 
seus encantos e 

modernidade



22
CAPA
Ciro Gomes mostra que está 
preparado para as eleições 

30
VEÍCULOS
Os lançamentos automotivos 
trazem cada vem mais 
facilidades tecnológicas

58
ENTREVISTA

Maurício Filizola releva os 
planos para Fecomércio 

para os próximos anos

42
NEGÓCIOS
Mais de 92 anos de  
sucesso e o reconhecimento 
nacional da Silcar

120
JOIAS

Todo o brilho que 
emociona está na 

coleção da R. Ximenes

116
GASTRONOMIA
Léo Gonçalves e Lia Quinderé 
dão dicas para quem quer 
ser um chef de sucesso

TAPIS ROUGE   19  



BMW ConnectedDrive

Porta-malas com capacidade  de 505 lt 
e até 1550 lt com  bancos rebatidos

Transmissão automática esportiva 
 de 8 marchas com shift paddle

Motor BMW TwinPower  Turbo 
ActiveFlex de 192cv

Faróis Full LED 

BMW ConnectedDrive

Câmbio de 8 velocidades

Motor BMW TwinPower Turbo
4 cilindros, 192 cv Active Flex

Faróis Full LED 

*Condições válidas para o BMW 320i Sport (8N90), 2017/2018 - 0 km, pintura Sólida. Preço sugerido de R$ 149.950,00 à vista ou entrada de R$ 89.970,00 mais 24 parcelas mensais de R$ 2.804,61. Valor fi nal do bem a prazo: 
R$ 157.280,56. Taxa de juros de 0,59% a.m.. Taxa válida somente para fi nanciamento dos veículos em sua confi guração original. Custo Efetivo Total (CET): 11,93% a.a.. BMW X1 xDrive20i, 2017/2018 - 0 km, pintura Sólida. Preço 
sugerido de R$ 179.950,00 à vista ou entrada de R$ 107.970,00 mais 24 parcelas mensais de R$ 3.356,97. Valor fi nal do bem a prazo: R$ 188.537,20. Taxa de juros de 0,59% a.m.. Taxa válida somente para fi nanciamento dos veículos 
em sua confi guração original. Custo Efetivo Total (CET): 11,64% a.a.. BMW 220i CAT (2A51), 2017/2018 - 0 km, pintura Sólida. Preço sugerido de R$ 149.950,00 à vista ou entrada de R$ 89.970,00 mais 24 parcelas mensais de R$ 
2.804,61. Valor fi nal do bem a prazo: R$ 157.280,56. Taxa de juros de 0,59% a.m.. Taxa válida somente para fi nanciamento dos veículos em sua confi guração original. Custo Efetivo Total (CET): 11,93% a.a.. Planos de fi nanciamento 
oferecidos pela BMW Financeira. Sujeito à aprovação de crédito. Modalidade CDC - Pessoa Física. Tarifa de Cadastro (R$ 950,00), tarifa do DETRAN/CE (R$ ,00) e IOF estão inclusos nas parcelas e no CET. Condições válidas 
de 30/06/2018 ou até o término do estoque de 2 unidades por modelo anunciado. Ouvidoria Corporativa BMW SF: 0800 772 2369. Atendimento ao Cliente BMW SF: 0800 019 9797.

Respeito no Trânsito. Uma via de mão dupla.

AGORA É A HORA.
APROVEITE O MELHOR
DA BMW EM CONDIÇÕES
INCOMPARÁVEIS.

VISITE A NOSSA LOJA NO SHOPPING IGUATEMI: PISO  L3 - NOVA EXPANSÃO - EM FRENTE AO TIO ARMÊNIO.

BMW 320i 
Sport 

De R$169.950
Por R$149.950

60% DE ENTRADA
+ SALDO EM 24X
E SUPERVALORIZAÇÃO
DO SEU SEMINOVO.

Taxa
0,59%*

Bônus de
R$ 20 MIL

BMW X1 
sDrive20i GP

BMW 220i 
CAT

Bônus de
R$ 12 MIL

Bônus de
R$ 22 MIL

De R$191.950
Por R$179.950

De R$171.950
Por R$149.950

60% DE ENTRADA
+ SALDO EM 24X
E SUPERVALORIZAÇÃO
DO SEU SEMINOVO.

60% DE ENTRADA
+ SALDO EM 24X
E SUPERVALORIZAÇÃO
DO SEU SEMINOVO.

Taxa
0,59%*

Taxa
0,59%*

Faróis Full LED 

Motor BMW TwinPower  Turbo 
ActiveFlex de 184cv

Chamada de Emergência 
Inteligente

Transmissão automática esportiva  
de 8 marchas com shift paddle
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CAPA

ECONOMIA, SUSTENTABILIDADE, POLÍTICA. 
CIRO FERREIRA GOMES APRESENTA UMA 

PLATAFORMA BEM ELABORADA PARA  
MUDAR OS RUMOS DO BRASIL

O Ceará

P
aulista por acaso e cearen-
se de coração, Ciro Ferrei-
ra Gomes, 60, prepara-se 
para concorrer, pela ter-
ceira vez, à presidência 
da República, pelo PDT. A 
disputa ocorrerá 35 anos 
depois de Ciro conquistar o 

seu primeiro mandato, como Deputado Estadu-
al, em 1983 - o presidenciável tinha ingressado 
na política três anos antes, quando integrava o 
diretório acadêmico do curso de Direito da Uni-
versidade Federal do Ceará (UFC).

Dono de uma trajetória política invejável - e 
como ele mesmo gosta de frisar, "38 anos sem 
envolvimento em nenhum mal-feito ou inquéri-
to, nem que seja pra ser absolvido" - Ciro propõe 
uma agenda reformista, nacionalista e de valori-
zação das instituições públicas para acabar com 
o que ele considera ser um ciclo vicioso que ati-
ra o Brasil em crises periodicamente.

O presidenciável recebeu a Tapis Rouge em 
maio, na sua casa, e apresentou uma extensa lis-
ta de proposições focadas, principalmente, em 
um novo modelo de previdência; na elevação 
da participação da indústria no Produto Interno 
Bruto (PIB); nas reformas fiscal e tributária; na 
revisão da lei de licitações; na taxação sobre lu-
cros empresariais e heranças; maior competição 
no sistema financeiro e redistribuição de renda 
por meio da desoneração das classes C, D e E. A 
íntegra da entrevista pode ser conferida no site 
www.tapisrouge.com.br.

Tapis Rouge - O senhor tem proposto um modelo 
de gestão compartilhada da Previdência e a mu-
dança do regime de repartição para capitaliza-
ção, com um fórum de debates prévio.
Ciro Gomes - Sim, a ideia é fazer dessa questão 
uma proposta de debate que não pode ser consi-
derada a final sob pena de nascer morta, porque é 
um assunto muito complexo. O meu compromis-
so é formular uma proposta, mas não fazer dela 
um cavalo de batalha, mas sim um eixo de deba-
tes que vai durar seis meses, envolvendo a partici-
pação de todos os trabalhadores, entidades, em-
presários, academia ou qualquer um que queira 
participar, além da legislação internacional com-
parada, que vai ser sempre uma prática minha, 
para que a gente traga referências sobre como 
se resolveu essas questões grandes e graves no 
estrangeiro. O atual sistema, de repartição, só fun-
ciona quando é em uma sociedade muito jovem. 
Quando o sistema começou nós tínhamos seis 
pessoas com carteira assinada pra sustentar um 
aposentado que vivia até cerca de 60 anos. En-
tão quando é muita gente contribuindo pra pagar 
um aposento por pouco tempo, funciona. Hoje o 
Brasil tem menos de dois trabalhadores ocupa-
dos para financiar um aposento que vai a 73 anos 
de idade média. Portanto, esse sistema morreu e 
essa reforma do Temer nem de longe consultava 
isso, sendo absolutamente selvagem e injusta. Só 
pra dar um número: o buraco da Previdência com 
a DRU (Desvinculação de Receitas da União) foi de 
R$ 180 bilhões ano passado. A reforma selvagem 
que nós conseguimos derrotar ia economizar  

mais perto do 
Palácio do Planalto
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CAPA

R$ 360 milhões em 10 anos. Tapava o bura-
co do dente por dois anos e depois deixava 
um problema gravíssimo pra frente.

TR - Como e em quanto tempo esse mode-
lo será implementado e qual a participação 
dos sindicatos, em uma eventual vitória?
Ciro Gomes - A proposta é migrar para 
um regime moderno, o de capitalização. É 
uma espécie de poupança que o Governo 
faz junto aos trabalhadores e empresários, 
vinculada a uma conta individual, e essa 
poupança se associa ao investimento pro-
dutivo e extrai dele o ganho para pagar lá 
na frente essa aposentadoria. O problema 
não é o modelo, mas a transição, como sair 
do regime quebrado pra um regime novo, 
porque há um custo que os tecnocratas de 
Brasília acham que é impagável. A gente 
está pensando em fazer a transição crian-
do três sistemas. Um é tirar do orçamento 
da Previdência todos os benefícios sociais, 
por exemplo, 10 milhões de trabalhadores 
rurais que não tinham contribuído passaram 
pra dentro da Previdência, só isso já era o 
suficiente pra quebrar. Ainda que seja jus-
to, você quebra o sistema atuarial. Outro é 
pegar todo mundo que não contribuiu, dar 
uma renda mínima de um salário mínimo 
paga pelo Tesouro Nacional, não mais pela 
Previdência. Isso é que ocorre na prática, 
porque gera um déficit que já é tapado pe-
lo Tesouro, sem transparência nenhuma. Aí 
você mascara o direito a uma renda mínima, 
justíssima para os mais pobres, com os pri-
vilégios de uma casta que não quer ceder 
nada e vai ter que ceder. Depois você tem 
um regime de participação como o que está 
aí, mas como transição, cortando pela renda 
média. Pode ser na faixa de R$ 3,5 mil, mas 
pode chegar ao teto atual, de R$ 5,5 mil. A 
partir daí já funda o novo regime de capitali-
zação, para quem ganha acima de R$ 5,5 mil 
que, infelizmente é a minoria da população.  

TR - E a maior parte da população, que está 
nesse meio entre um salário e o teto, en-
traria no novo regime em quanto tempo?
Ciro Gomes - Deve variar regionalmente 
e conforme cada tarefa. Os cálculos estão 
sendo feitos para que a gente leve ao de-
bate várias simulações. Vamos supor que 
o Governo entregue a proposta de R$ 3,5 
mil, com um custo de transição mais baixo 

e bem mais rápido. Se for mais, o custo e o 
tempo também serão maiores. Nós vamos 
oferecer os módulos todos para o debate. O 
mais importante é que não haverá reforma 
sem pelo menos seis meses de discussão. 
Entre a eleição e a posse, se eu tiver o privi-
légio de servir ao Brasil como presidente, eu 
começarei a fazer as convocações, porque 
isso tem que ser feito também com prefei-
tos e governadores. Está dentro de um am-
biente de refundação fiscal do Brasil, de um 
grande esforço de saneamento global das 
contas públicas brasileiras.

TR - Quais são as alternativas a curto prazo 
para diminuir a dependência que a econo-
mia brasileira tem em relação à exporta-
ção de commodities?
Ciro Gomes - Você tem dois movimentos 
pra fazer. O primeiro é pactuar com a socie-
dade, por isso eu quero propor antes que os 
preços centrais da economia sejam admi-
nistrados de forma a favorecer a produção 
em detrimento da especulação financeira. 

O MAIS 
IMPORTANTE É 
QUE NÃO HAVERÁ 
REFORMA SEM 
PELO MENOS 
SEIS MESES DE 
DISCUSSÃO"
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Isso é histórico e encerraria um ciclo de 30 
anos que está quebrando o Brasil sistema-
ticamente. A saber: a taxa de câmbio tem 
que ser estimulante da produção e não do 
consumismo; a taxa de juros tem que estar 
algum ponto abaixo da média de rentabili-
dade dos negócios; o sistema tributário tem 
que ser mais progressivo, ou seja, diminuir a 
tributação sobre consumo dos mais pobres 
e da 'pequena' classe média e aumentar a 
tributação sobre os mais ricos. O segun-
do bloco de tarefas é identificar os setores 
onde o Brasil pode reverter esse quadro de 
desindustrialização e dependência de com-
modities com mais rapidez e menos dificul-
dade. Aí eu elejo quatro setores, por serem 
os que mais pesam na balança de pagamen-
tos do país e que são óbvios. Por exemplo: 
todo o setor de petróleo e gás. Hoje o Brasil 
é exportador de óleo barato e importador 
de gasolina e diesel. Temos que verticalizar 
o refino e preparar o país para uma 'indús-
tria 4.0', de natureza petroquímica. O se-
gundo é o complexo industrial da saúde. O 

Brasil gastou ano passado US$ 17 bilhões em 
importação de aparato industrial de saúde, 
de remédio a prótese, tudo importado. Boa 
parte disso é com patente vencida, que po-
de ser feita aqui com engenharia reversa, in-
cubando novas empresas nas universidades 
e garantindo a compra governamental. Os 
outros são as indústrias do agronegócio e 
da defesa. Os novos caças Grippen da Força 
Aérea são exemplos disso, uma encomen-
da de US$ 5 bilhões com transferência de 
tecnologia, tudo montado aqui. Esses são 
exemplos do que precisamos para virar o jo-
go dessa crise crônica.  

TR - O que o senhor pretende fazer para re-
verter essa situação e fortalecer a indús-
tria em detrimento do mercado financeiro?
Ciro Gomes - Cinco bancos concentram 
85% das operações financeiras do Brasil, is-
so foi a maior imprudência que nós come-
temos nos últimos 20 anos. Pro mercado 
financeiro a gente só tem uma alternativa: 
agravar a concorrência. Dois desses cinco 

PERFIL
Ciro Ferreira Gomes é graduado 
em Direito pela Universidade 
Federal do Ceará e possui MBA em 
Harvard (EUA), instituição da qual 
foi professor visitante. 

Nascido em Pindamonhangaba 
(SP), filho de família sobralense, 
foi Deputado Estadual; Prefeito 
de Fortaleza; Governador do 
Ceará; Ministro da Fazenda no 
governo Itamar Franco, durante 
a implementação do Plano Real; 
Ministro da Integração Nacional 
durante o primeiro governo Lula, 
quando coordenou a transposição 
do rio São Francisco; Deputado 
Federal e Secretário da Saúde do 
Ceará. Além disso, foi candidato à 
Presidência da República em duas 
ocasiões (1998, pelo PPS e 2002, 
pelo PSB).

A SABER: A TAXA 
DE CÂMBIO 
TEM QUE SER 
ESTIMULANTE 
DA PRODUÇÃO 
E NÃO DO 
CONSUMISMO"
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CAPA

são públicos (Caixa e o Banco do Brasil), e 
há uma pressão enorme para privatizá-los 
para transformar esses cinco em três. Co-
migo, Caixa e Banco do Brasil vão sair do 
cartel e operar no mercado, agravando a 
competição, disputando clientes com o Itaú, 
o Santander e o Bradesco. Com taxas de ju-
ros consistentemente mais baixas, que vão 
ganhar rentabilidade na escala, no crédito e 
não na especulação financeira. Os juros têm 
de ser permanentemente tensionados para 
ficar abaixo da rentabilidade média dos ne-
gócios da economia real. Hoje a taxa de ju-
ros é de 6,5% contra uma inflação projetada 
de 2,56%, ainda exorbitante. Apesar disso, 
a taxa do cartão de crédito é de 486% ao 
ano. No cheque especial do Banco do Brasil, 
282% de juros ao ano. Na ponta, o juro mé-
dio da Febraban é 51%. Qual é o negócio da 
economia real - pecuária, indústria, comér-
cio – que paga 51% de lucro? Como é que 
pode uma economia rodar se eu não tenho 
dinheiro e preciso fazer empréstimo, mas o 
lucro é menor do que o juro que eu tenho 
que pagar para o banco?

TR - O senhor propõe um governo mais 
próximo à repactuação ou à ruptura?
Ciro Gomes - Nós precisamos fazer uma 
ruptura pactuada. O Brasil precisa recele-
brar o seu pacto fundamental de financia-
mento, de repartição de receitas e atribui-
ção de tarefas. Redesenhar o Pacto Fede-
rativo em troca de um redesenho do pacto 
fiscal. Isso não é trivial porque vai impor 
uma troca muita complexa do que fazer em 
tempos de estagnação econômica, que é 
diminuir impostos sobre a população mais 
pobre e a classe média e aumentar impos-
tos sobre as castas mais ricas. Quando a 
economia está em expansão, e eu vou bus-
car isso na primeira hora, essas dificuldades 
não deixam de ser graves, mas se atenuam. 
Se você faz em época de estagnação, você 
tem que tirar renda de alguém pra dar pra 
outro alguém. Não é pegar o excedente de 
renda novo e fazê-lo ir para os demais, em-
bora isso ofenda o interesse de minorias. 
Por isso tem que ser uma repactuação.

TR - O senhor já declarou que busca um vi-
ce ligado ao setor produtivo, a fim de an-
gariar mais votos nas regiões mais indus-
trializadas. Isto pode parecer uma incon-
gruência para um candidato que defende 

elevação de tributos para quem ganha 
mais e desestímulo para o mercado finan-
ceiro? Como o senhor pretende conquistar 
o voto destas camadas da população?

Ciro Gomes - Exatamente! Há no Brasil es-
sa grande incongruência. E boa parte da 
culpa da nossa tragédia sócio-política, eco-
nômica e institucional - porque depois do 
golpe ainda tem mais esse componente, o 
institucional - é a dissociação brutal entre 
quem trabalha e quem produz. E essa dis-
sociação está permitindo a prevalência sem 
contestação do minúsculo, porém podero-
síssimo setor financeiro. Todas as cartas do 
jogo brasileiro estão sendo dadas pelo se-
tor financeiro porque quem produz e quem 
trabalha estão brigando, e o que eu quero é 
reunir os interesses pragmáticos de quem 
produz com os interesses pragmáticos de 
quem trabalha. Trazer a taxa de juro pra bai-

TODAS AS 
CARTAS DO JOGO 
BRASILEIRO ESTÃO 
SENDO DADAS 
PELO SETOR 
FINANCEIRO"
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xo, revertendo 25 anos de populismo, pa-
ra uma taxa estimulante à produção, isso 
aciona o motor da reindustrialização. O em-
presariado hoje tem R$ 2 trilhões em dívida 
consolidada, dos quais R$ 600 bilhões es-
tão caminhando aceleradamente para cré-
dito de recuperação duvidosa. Passamos de 
30% do PIB industrial nos anos 1980 para 
11% atualmente. Eu quero elevar isso para 
40%. O início é com esses preços centrais 
da economia mais um sistema tributário 
que troque a incidência sobre faturamento 
para incidir sobre lucro e dividendos, além 
da taxação de heranças. Tudo isso é um 
desenho absolutamente proativo para o 
empresariado para criar caminho para du-
as questões: ampliar salário e renda e im-
postos mais volumosos para a verdadeira 
revolução educacional, sanitária e contra a 
violência. Esta é a lógica.

TR - Os nomes já especulados para vice 
(os empresários Josué Alencar e Benja-
min Steinbruch, o ex-governador de Minas 
Márcio Lacerda e o presidente da Câmara, 
Rodrigo Maia),  foram procurados?
Ciro Gomes - Essas conversas estão cen-
tradas no meu companheiro, amigo-irmão 
e presidente do partido, Carlos Lupi. Alguns 
nomes foram especulados, o único candi-
dato que está fazendo isso com transpa-
rência sou eu, porque eu quero construir a 
candidatura com a populaçãp ao invés de 
ser uma decisão de gabinete. Eu quero sa-
ber como as pessoas reagem pra que eu mi-
nimize as possibilidades de erro e vá cons-
truindo o mandato de baixo pra cima.

TR - Como ficará a tabela do Imposto de 
Renda caso o senhor seja eleito?
Ciro Gomes - A tabela será corrigida pra ci-
ma, criando uma alíquota de 35%, e pra bai-
xo, com alíquota menor que 7,5%. É fazer o 
sistema mais progressivo e criar um tributo 
sobre heranças e doações mais relevante, e 
um sobre lucros e dividendos empresariais, 
que só o Brasil e a Letônia não cobram.

TR -  A Lei 8666, que rege as licitações, se-
rá revisada? Qual seria o modelo ideal?
Ciro Gomes - Ela é ridícula! Foi criada como 
resposta apressada ao drama da corrup-
ção. Na época o escândalo novelizado era 
o dos Anões do Orçamento, mas revelou-
-se uma tragédia, primeiro pela ineficiência 

sistêmica que impôs à administração públi-
ca, segundo pela facilitação da corrupção, 
porque corrupção não é um problema que 
se resolve com lei, mas sim com exemplo. 
Licitação exige permanente atualização 
institucional, com a lei tentando chegar 
sempre na frente, mas o que enfrenta cor-
rupção é exemplo. Se o de cima rouba, ou 
considera o roubo inerente ao presiden-
cialismo de coalização, como o Fernando 
Henrique com a sua tradicional impostura 
inventou, rouba todo mundo. A Lei 8666 
precisa mudar, tem que ter inclusive a ca-
pacidade de fazer uma coisa mais genérica 
e permitir que as atualizações sejam mais 
aceleradas, por meio de Medida Provisória, 
por exemplo. A 8666 tem uma lógica boa, 
que é o menor preço. Por exemplo: em 
uma licitação para escola, tem a limpeza do 
tereno, tem os alicerces, tem as paredes, 
piso, teto, depois acabamento e o resto. O 
que os 'caras' estão fazendo é superfatu-
rar os preços relativos das fundações e da 
limpeza e subfaturam dramaticamente as 
outras etapas. Ganha dinheiro superfatura-
do até a parede, aí abandona a obra. Aí por 
ficção legal começa a maluquice da 8666 
de chamar o segundo lugar pelo mesmo 
preço, que já foi um preço artificalmen-
te criado para não ser feito. A despeito da 
lei, tem inovações que podemos fazer. Fiz 
no Ceará, com apoio da Fundação Getúlio 
Vargas, uma tabela ampla de preços unitá-
rios, aí você desconsiderava qualquer pro-
posta abaixo de 5% e superior a 5%, deixa-
va a briga entre eles no intervalo de 10%, 
que é o lucro razoavelmente imaginado. 

TR - Dentro desta lógica desenvolvimen-
tista, como aliar atração de investimentos 
e incentivo à indústria com a preservação 
ambiental, já que nas últimas eleições, até 
mesmo a candidata ligada ao setor, Marina 
Silva, relegou este tema a segundo plano?
Ciro Gomes - Eu montei uma equipe de pla-
no de governo com um ambientalista pra 
estressar tudo o que for proposto. É preciso 
que a gente entenda que o debate ambien-
tal não pode se processar à parte, como um 
capítulo autônomo. Aí fica alguém preocu-
pado para que a energia não falte, e este é 
do mal, e alguém preocupado com o impac-
to da hidrelétrica sobre o bagrão, e esse é do 
bem. Isso não funciona, a vida não é assim. 
A vida é como não deixar faltar energia ao 

EU QUERO SABER 
COMO AS PESSOAS 
REAGEM PRA QUE 
EU MINIMIZE AS 
POSSIBILIDADES 
DE ERRO E VÁ 
CONSTRUINDO 
O MANDATO DE 
BAIXO PRA CIMA"

É PRECISO QUE A 
GENTE ENTENDA 
QUE O DEBATE 
AMBIENTAL 
NÃO PODE SE 
PROCESSAR À 
PARTE, COMO 
UM CAPÍTULO 
AUTÔNOMO"
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mais módico preço, mitigando a antropiza-
ção, porque ela depreda o meio ambiente, 
ponto. Nosso padrão de consumo depreda 
o meio ambiente, ponto. A gente deve miti-
gar isso nas nossas ações do dia a dia, mas a 
existência da humanidade no planeta Terra 
é o mais grave problema de lesão ambien-
tal, é a Teoria de Gaia. Como é que a gente 
mitiga isso? Dando conteúdo prático a con-
ceitos que, teoricamente, estão muito ama-
durecidos no mundo. Ao invés de fazer do 
desenvolvimento sustentável um palavrório 
vazio, tem que fazer esse conceito aterrisar 
na questão de associar a necessidade eco-
nômica - de alimentar as pessoas, de fazê-
-las ter acesso a energia a preço módico e 
mobilidade - fazendo de uma forma a ate-
nuar ou anular, na medida do possível, os 
efeitos deletérios sobre o planeta Terra.

TR - E como se deve fazer essa mitigação 
do impacto e deslocar o nosso padrão de 
consumo padrão de consumo para um pa-
tamar menos danoso?
Ciro Gomes - Isso exige uma reespiritualiza-
ção da humanidade, que nós devemos bus-
car a partir de antes de ontem. As nossas 
crianças não devem ser ensinadas a fazer 
só uma pergunta no ato de consumo, que 
é quanto custa. É preciso ensinar a fazer 
três: além dessa, 'a quem aproveita econo-
micamente meu ato de consumo?', isso le-

va ao que já é visto na França ou no Japão, 
por exemplo, onde os consumidores topam 
pagar mais caro um pouco por um produto 
que tem o atributo de beneficiar o meio co-
munitário; e a terceira pergunta é 'meu ato 
de consumo, em si mesmo, é hostil ou amis-
toso ao planeta?'. E aí se passa a revogar aos 
poucos os danos. Aí todo o perfil de renda 
tem que mudar, toda decisão de consumo 
não deve ser subordinada só a questão de 
eficiência, de escala e de produtividade, que 
é o que nós temos aí. A China está avan-
çando para replicar o padrão de consumo 
norte-americano, que tem dois carros para 
cada três pessoas. Na hora que isso aconte-
cer, o planeta Terra morre. Concretamente, 
existe um país mais capaz do que qualquer 
outro de fazer uma agenda de desenvolvi-
mento sustentável, e ele se chama Brasil.

TR - O senhor teme, caso não seja eleito, 
reeditar a história do fundador do seu par-
tido, Leonel Brizola?
Ciro Gomes - Medo? Quem está na histó-
ria é o Brizola, não é o Collor. Quem está 
na história é o Ruy Barbosa, que disputou 
e não ganhou. Evidente que eu quero ga-
nhar, mas eu não quero ser um nome a 
mais na lista de presidentes fracassados 
deste sofrido país, quero ganhar pra fazer 
história. Só vale a pena assim, eu sou um 
cara que tem a vida ganha.

EXISTE UM PAÍS 
MAIS CAPAZ DO 
QUE QUALQUER 
OUTRO DE FAZER 
UMA AGENDA DE 
DESENVOLVIMENTO 
SUSTENTÁVEL, E ELE 
SE CHAMA BRASIL"
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Transforme sua casa
em obra de arte.

A Normatel Premium oferece produtos de primeiríssima 
linha, com design exclusivo e o requinte que você merece. 
Peças inspiradoras, novas tendências, atendimento 
personalizado. Aqui você encontra tudo para transformar 
sua casa no melhor ambiente.
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TECNOLOGIA PARA GARANTIR 
CONFORTO, SEGURANÇA, 

VELOCIDADE, ACESSIBILIDADE 
E MUITA BELEZA. CONHEÇA O 

FUTURO SOBRE RODAS QUE JÁ ESTÁ 
DISPONÍVEL NAS CONCESSIONÁRIAS 

BRASILEIRAS E, QUEM SABE,  
EM BREVE NA SUA GARAGEM

ALTAS
PERFORM ANCES
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Estrela da BMW na última edição do Salão de Frankfurt, a 
nova geração do esportivo M5 chegou ao Brasil em junho com 
visual mais agressivo e tecnologias mais avançadas. Sob o capô, 
o motor 4.4 V8 em versão atualizada rende 608 cv de potência 
(entre 5.600 e 6.700 rpm) e 76,5 kgfm de torque, acelerando de 
0 a 100 Km/h em apenas 3,4 segundos. O câmbio é o Steptro-
nic de oito marchas. A montadora alemã também disponibiliza 
o pacote de equipamentos exclusivo Performance Pack, que 
inclui capa do motor M Carbon, discos de freio de cerâmica M 
Sport e teto de fibra de carbono - uma redução total de 21 kg. 
Mais informações na Welle Motors.

M5
BMW

SOB O CAPÔ, 
O MOTOR 4.4 
V8 EM VERSÃO 
ATUALIZADA 
RENDE 608 CV 
DE POTÊNCIA
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R GS 1200 COM TFT

A BMW do Brasil anunciou recentemente que seu 
modelo R GS 1200 vai ganhar um novo painel digital TFT 
de 6,5 polegadas. O equipamento permite acessar as 
principais informações do percurso e da motocicleta, 
estatísticas do trajeto com base nos deslocamentos an-
teriores, além da opção de ouvir músicas e até realizar 
ligações do seu celular. Além disso, o novo painel ofere-
ce sistema de navegação de última geração, com infor-
mações atualizadas de tráfego, e a opção de acessar os 
recursos de áudio e telefonia do smartphone por meio 
do aplicativo gratuito "BMW Motorrad Connected”. Mais 
informações na Welle Motors.
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NOVO MINI HATCH

Apresentado em janeiro no Salão de Detroit (EUA), o novo 
Mini Hatch chegou ao mercado brasileiro em junho. O hatch da 
marca britânica ganhou lanternas de LED com novo arranjo de 
luzes inspirado na bandeira do Reino Unido, faróis com máscara 
negra, o novo logotipo da Mini e novas rodas de liga leve. O mo-
delo oferece três opções de motorização: 1.5 de três cilindros e 
136 cv (Cooper), 2.0 de quatro cilindros e 192 cv (Cooper S) e 2.0 
de quatro cilindros e 231 cv (John Cooper Works). Em sua versão 
Exclusive 3P, traz ainda computador de bordo, sistema multi-
mídia com tela de 6,5 polegadas, rodas em liga leve de 16 pole-
gadas, computador de bordo, controle de cruzeiro com função 
freio, entre outros. Mais informações na Welle Motors.  

O HATCH DA MARCA 
BRITÂNICA GANHOU 
LANTERNAS DE 
LED COM NOVO 
ARRANJO DE LUZES
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apoio:

MINHA  CIDADE SAUDÁVEL

Save 
The 
Dates

24, 25 e 26 
de agosto. 

Estacionamento 
do Shopping 
RioMar Fortaleza.

O Festival Costume Saudável está chegando e você não pode perder por nada esta edição. Serão três dias de uma 
experiência intensa, com personalidades nacionais, atrações culturais, profissionais de saúde, esportistas, 
gastronomia e muitas atividades inspiradoras. Guarde essas datas e prepare-se para viver novamente o 
maior festival de vida saudável do Norte-Nordeste. 

A CIDADE PEDE
ESSE MOVIMENTO.

slo
ga

n

C

M

Y

CM

MY

CY

CMY

K

SOP_0035_18_Revista TAPIS ROUGE 23x30cm_MR.pdf   1   13/06/18   16:11



Previsto para chegar ao Brasil em setembro, o novo SUV da Citroën 
vem equipado com motor 1.6 THP flex associado a um câmbio auto-
mático de seis marchas, primeiro modelo do grupo PSA feito no Brasil 
a oferecer o conjunto. Nos quesitos tecnologia e conforto, o Cactus 
traz sistema multimídia semelhante ao do C4 Lounge, abertura de 
porta e partida do motor por chave presencial, luzes diurnas em LED, 
teto bicolor, ar-condicionado com três modos automáticos (suave, 
padrão e forte), ESP e seis airbags. Uma novidade é o alerta de troca 
inadvertida de faixa, aviso de cansaço do motorista e frenagem autô-
noma de emergência. Mais informações na Pigalle.

C4 CACTUS
CITROËN 

MOTOR 1.6 THP 
FLEX ASSOCIADO 
A UM CÂMBIO 
AUTOMÁTICO DE 
SEIS MARCHAS
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Grande aposta da Citroën para o mercado brasileiro, o C4 
Lounge passou por uma reestilização, ganhando nova frente, 
em linha com os últimos lançamentos da marca no mundo. Na 
lateral, as rodas exibem o design desenvolvido para o show car 
C4 Lounge Sport White, mostrado no Salão de São Paulo de 
2014. E, na traseira, as lanternas incorporam o efeito 3D inau-
gurado pelo DS3. É equipado com motor 1.6 turbo de 173 cv 
e câmbio automático de seis velocidades, central multimídia 
com tela touch e compatibilidade com sistemas Android Auto e 
Apple Play, rodas aro 16, entre outros itens tecnológicos. Mais 
informações na Pigalle.

C4 LOUNGE

LANTERNAS INCORPORAM 
O EFEITO 3D E NA LATERAL 
AS RODAS EXIBEM O DESIGN 
DESENVOLVIDO PARA O SHOW 
CAR C4 LOUNGE SPORT WHITE
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CHEVROLET
CRUZE

O sedã da Chevrolet ganhou no-
vos itens de série em sua linha 2018,  
como repetidores de seta nos retro-
visores externos e ajuste de facho 
dos faróis. Em sua versão de entra-
da, Cruze LT, o modelo traz ainda 
sistema de concierge One Star, assis-
tente de partida em rampas, sensor 
de pressão dos pneus, central multi-

mídia MyLink, câmera de ré, sensor 
de estacionamento traseiro, com-
putador de bordo, rodas de liga leve 
de 17 polegadas e start-stop. Sob o 
capô, o Cruze é equipado com o mo-
tor 1.4 turboflex com injeção direta 
de combustível, entregando até 153 
cv e torque máximo de 24,5 mkgf se 
abastecido com etanol.

A VERSÃO DE 
ENTRADA JÁ 
TRAZ O SISTEMA 
DE CONCIERGE 
ONE STAR
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Visite decorado
Rua Andrade Furtado, 1179 - Cocó 

Plantão no local
85 98752.3714 | 3242.9492

construtorarb.com.br

*RECEBEMOS SEU IMÓVEL COMO PARTE DO PAGAMENTO
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Grupo WN

85 3311.4949@grupown

@grupownseguranca

O Grupo WN comemora 10 anos de 
constante expansão. Hoje atua em 
mais de 25 municípios cearenses, 
levando facilidades e segurança 
com qualidade e agilidade.

Inicialmente com a WN SEGURANÇA 
oferece serviços de vigilância, escolta, 
segurança patrimonial armada e 
desarmada e muitos outros.

Hoje também atua na terceirização 
de mão de obra para empresas e 
condomínios através da WN FACILITIES.

Acreditamos que o bem estar e a 
comodidade de nossos clientes é nossa 
responsabilidade. Nosso crescimento é 
pautado na capacitação constante de 
nossos funcionários e no atendimento 
de excelência, aliando tecnologia e 
capital humano para cuidar bem do 
que é seu. 

Entre em contato com nossa 
central e agende uma visita.

Administração Condominial      
Capatazia
Copeiras
CRA em geral

Escolta
Jardineiros
HouseKeeping
Motoristas

Porteiros
Recepcionistas
Segurança Patrimonial
Monitoramento 24h

Nossos
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Grupo WN

85 3311.4949@grupown

@grupownseguranca

O Grupo WN comemora 10 anos de 
constante expansão. Hoje atua em 
mais de 25 municípios cearenses, 
levando facilidades e segurança 
com qualidade e agilidade.

Inicialmente com a WN SEGURANÇA 
oferece serviços de vigilância, escolta, 
segurança patrimonial armada e 
desarmada e muitos outros.

Hoje também atua na terceirização 
de mão de obra para empresas e 
condomínios através da WN FACILITIES.

Acreditamos que o bem estar e a 
comodidade de nossos clientes é nossa 
responsabilidade. Nosso crescimento é 
pautado na capacitação constante de 
nossos funcionários e no atendimento 
de excelência, aliando tecnologia e 
capital humano para cuidar bem do 
que é seu. 

Entre em contato com nossa 
central e agende uma visita.
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A MARCA CELEBRA AINDA DOIS 
ANOS CONSECUTIVOS COM A 

CLASSIFICAÇÃO “A” PELA GENERAL 
MOTORS, UM RECONHECIMENTO 

DE QUEM SE PREOCUPA COM O 
ATENDIMENTO PRÉ E PÓS-VENDA

92 ANOS 
AVANÇANDO 

NO MERCADO 
AUTOMOTIVO

SILCAR

D
os idos analógi-
cos de 1926 até 
a alta tecnolo-
gia do século 
21, a Silcar tem 
p e r p a s s a d o 
por um merca-
do automotivo 

dinâmico com expertise de quem é líder 
no setor em Fortaleza. “A Silcar tem mais 
de 92 anos e das inúmeras mudanças que 
presenciou, a maior delas está voltada ao 
atendimento direto ao cliente, que é algo 
que temos um cuidado e atenção muito 
grandes”, explica Augusto Viana, superin-
tendente comercial da Silcar, com duas lo-
jas em Fortaleza e uma em Sobral.

VEÍCULOSNEGÓCIOS

A prioridade no atendimento pós-
-venda faz parte do DNA da marca, de 
acordo com Viana, e isso tem dado à 
Silcar o reconhecimento pela General 
Motors (GM) como empresa padrão “A” 
tanto na capital cearense como na loja 
de Sobral. O status existe em cerca de 
30% das concessionárias GM no Brasil 
e destaca as que mais se empenham em 
proporcionar uma experiência prazero-
sa de venda para o cliente, sobretudo no 
pós-venda. “A classificação é anual e ba-
seada em todos os setores como: venda 
de peças, atendimento na oficina e índi-
ce de satisfação ao cliente. Isso vira uma 
nota e somos “A” desde 2016 em Forta-
leza e desde 2017 em Sobral", afirma. 
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NEGÓCIOS

O reconhecimento, segundo o supe-
rintendente, é uma prova do trabalho fei-
to por toda a equipe. “Costumamos dizer 
que fazemos o básico bem feito. A gente 
prima pela transparência e isso já está em 
nosso DNA. Queremos que a pessoa sinta 
que está sendo bem atendida e para isso 
o nosso atendimento começa quando a 
gente está entregando o carro pro clien-
te. O resultado é um cliente satisfeito e 
que com certeza retorna para comprar o 
seu próximo carro conosco”, comenta. 

Pra ter um atendimento pós-venda de 
qualidade, a Silcar se preocupa na capa-
citação de todos os funcionários. “A GM 
tem um programa chamado Pulsar Che-
vrolet, que tem como objetivo capacitar 
constantemente os nossos colaboradores. 
São capacitações de vendas e pós-ven-
das. Cada técnico de oficina faz em média 
três cursos por mês e, além de qualificar 
nossos funcionários, somos medidos pela 
GM por meio do Índice de Satisfação ao 
Cliente (ISC). Esse índice é encontrado por 

uma amostragem mensal junto aos clien-
tes onde é verificado se nosso quadro de 
funcionários está aplicando na prática o 
que está sendo aprendido”, comenta Via-
na. Ele informa ainda que em Fortaleza 
são mais de 200 empregos diretos nas lo-
jas de Fortaleza e Sobral. 

A Silcar faz parte do grupo ADTSA, 
que tem sede em Recife. Atualmente em 
Fortaleza já possui concessionárias BMW 
(Belle Motors), Citroen (Epigale) e Renault 
(Regence), com mais de 18 pontos de ven-
da. “O grupo está em expansão mesmo 
nesse período difícil em que se encontra 
o mercado brasileiro, mas a gente espera 
que continuemos a crescer mais ainda nos 
próximos anos”, confirma Augusto Viana.  

A dupla formada por tecnologia e se-
gurança tem sido muito procurada pelos 
clientes. Com base nisso, as vendas de 
automóveis com mais recursos tecno-
lógicos têm aumentando, como é o ca-
so do novo Cruze, que faz parte da linha 
premium da GM. “Na Silcar temos co-

"O RESULTADO 
É UM CLIENTE 
SATISFEITO QUE 
RETORNA PARA 
COMPRAR O SEU 
PRÓXIMO CARRO 
CONOSCO"

1925 
O Brasil conhece 
o 1º Chevrolet do 

país, um furgão de 
entregas urbanas

1968 
Lançamento do 

Opala, 1º carro de 
passageiros com 4 

portas do Brasil

1973
Lançamento  
do Chevette

1974
Produzido o 

milésimo Chevrolet 
e o lançamento do 

Comodoro e do 
Opala Caravan

Com a Revisão Solidária Silcar foram 
doadas 1,7 toneladas de alimentos
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mo atender essa demanda. O Cruze, por 
exemplo, vem com  tecnologia exclusiva 
OnStar, onde o cliente tem os serviços 
de segurança, diagnóstico, emergência, 
recuperação veicular e navegação a um 
toque de distância. Seja através do bo-
tão OnStar no interior do veículo, do por-
tal web do cliente ou do aplicativo para 
smartphone", explica Viana. 

AÇÃO SOCIAL 
No ano passado a Silcar fez a alegria 

de quatro instituições carentes com a 
ação Revisão Solidária Silcar. Combinan-
do serviços e solidariedade, os clientes 
foram convidado a doar alimentos para 
receberem descontos, explicou Edval-
do Gonçalves, gerente de pós-venda da 
Silcar. “A gente teve uma grande adesão 
por parte dos clientes em 2017 e chega-
mos à marca de 1,7 tonelada de alimen-
tos. A idéia deu tão certo que este ano já 
estamos conseguindo doações e preten-
demos passar essa marca”, comenta.

2005
 Lançamento do novo 

Vectra, único sedã médio 
de luxo desenvolvido e 

produzido no Brasil

2006
Lançamento do Celta 

nova geração 1.4 
Econoflex e do Prisma

2007
Lançamento da S10 Flexpower, 

Corsa SE 1.4, Montana 1.4, 
Meriva Easytronic, Vectra GT e 

Ômega 2008.  
A Chevrolet tem a maior  

frota flex nacional

2008
Lançamento do 
Vectra Elite 2.0  

e da Captiva

2010 
Lançamento  
do Camaro

2002
Lançamento do 
Meriva e da 2ª 

geração do Corsa

2004
Chevrolet se tornou líder 

no mercado brasileiro

1982
Lançamento  

do Monza

1983
O Chevette é líder 

de vendas no 
Brasil

1989 
Lançamento 

do Kadett e do 
Ipanema.

1992
Lançamento  

do Ômega

1993
Lançamento 

do Vectra

1994
 Lançamento do Corsa 
Wind 1.0 e do Corsa GL 
1,4 e o Corsa obtém o 

título de "Carro do Ano"

2000
Lançamento do 

Celta, pioneiro de 
vendas pela internet

2001
Lançamento  

do Zafira

Augusto Viana, 
superintendente 
comercial  
da Silcar
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AUTOS

A EXTREMA JAGUAR LAND ROVER ESTÁ DE CARA 
NOVA. A CONCESSIONÁRIA ABRIU AS PORTAS DE 
SUA NOVA LOJA, NA AVENIDA SANTOS DUMONT,  

6095. O EVENTO DE INAUGURAÇÃO CONTOU 
TAMBÉM COM A APRESENTAÇÃO DO E-PACE, 

NOVO SUV COMPACTO DA JAGUAR

EXTREMA JAGUAR LAND 
ROVER INAUGURA 

NOVA LOJA

Lúcio Salazar, Divanildo Albuquerque, Odilon Peixoto e Camila Moreira
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Lúcio e Clarissa SalazarKarla Sena e Rafael Wanderley

João Paulo Carneiro, Odilon Peixoto e David Feitosa

Inauguração da nova loja Extrema Jaguar Land Rover Divanildo Albuquerque 

Anik Benevides e Duda Braga

Adriano Nogueira e Luiz Eduardo Cidrão
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AUTOS

Ana Flávia Wakabara, Raíssa e Roberta Vasconcelos, Fernanda Peixoto e Camila Moreira

Odilon Peixoto, Raimundinha e Paulo Ximenes

Victor Oliveira e Natália NogueiraPedro Oliveira e Danilo Rodil

Fachada da nova loja Extrema Jaguar Land Rover

Silvinha Leal e Sara Albuquerque

Rodrigo Nogueira, Lúcio Salazar e Adriano Nogueira

48   TAPIS ROUGE

SOCIEDADE



Divanildo Albuquerque, Odilon Peixoto, Lúcio Salazar e Gabriel Batini

Adriano Nogueira e Jocélio LealValéria Onoi e Fernanda Mattoso

Danilo e Patrícia Dias, Ivan e Ana Carolina Fontenele

Íris Stefanelli

Erinaldo e Leda Diniz
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CARROS

A WELLE MOTORS APRESENTOU EM FORTALEZA O 
NOVO BMW X2. O SAV DA MARCA DE LUXO ALEMÃ 
VEM COM UMA IDENTIDADE MAIS ESPORTIVA E 

INDIVIDUALISTA, EQUIPADO COM SUSPENSÃO QUE 
REDUZ A ALTURA DO SOLO EM 10 MM EM RELAÇÃO 

À VERSÃO DE BASE, ALÉM DO CONTROLE DINÂMICO 
DE AMORTECEDORES, QUE PERMITE ESCOLHER 

ENTRE OS MODOS COMFORT E SPORT

WELLE MOTORS  
APRESENTA BMW X2

Ricardo Feitosa e João França Jr.
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Vitor Oliveira, Geraldo Alves e Ailton Leitão Wander Aquino, Matheus e Daniel Ribeiro

Kika Bichucher e Dani Gondim

Gigi Lima e Adriano NogueiraLuciano Cavalcante Neto e David FeitosaNatália Falcão e Daniel Machado

Welle Motors Team
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CARROS

Raquel Rocha e João França Jr.

DJ Pedro GarciaAna Carla Feitosa e Larissa Ximenes

Túlio Freitas, Sérgio Ferreira e Jamil FarahDuda Ribeiro

Kika Bichucher e Dani Gondim

David Feitosa, Fábio Araripe e Marcondes Viana Malu Cardoso e Beatriz Alcântara
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Apartamentos a partir de 39m² com piscina, SPA, academia, quadras poliesportivas e infraestrutura 
completa em frente à praia de Cumbuco, uma das mais charmosas de todo o Ceará.

Surpreenda-se com este novo conceito!

MAIS INFORMAÇÕES:   85 99122 6516  VENDAS.SUNRESIDENCE@VILAGALE.COM

 

APARTAMENTOS PARA COMPRAR

(COM OU SEM M
OBÍLIA)

WWW.VILAGALE.COM/BR/GRUPO/VILA-GALE-SUN-RESIDENCE-CUMBUCO

VILA GALÉ
SUN RESIDENCE
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À FRENTE DA FEDERAÇÃO DO COMÉRCIO DE 
BENS E SERVIÇOS DO CEARÁ (FECOMÉRCIO), 
O FARMACÊUTICO E EMPRESÁRIO MAURÍCIO 

FILIZOLA, PREPARA GRANDES NOVIDADES  
PARA COMEMORAR OS 70 ANOS DA  
ENTIDADE, COMPLETADOS EM 2018

 PENSANDO O  
FUTURO DA 

FECOMÉRCIO

E
leito vice-presidente 
nas últimas eleições 
da federação, realiza-
das no último mês de 
maio, Filizola assumiu 
a presidência devido à 
convocação do titular, 
Luís Gastão Bittencourt, 

para liderar a reestruturação da Confede-
ração Nacional do Comércio (CNC), pro-
metendo a continuidade das ações que já 
vinham sendo realizadas. 

O presidente da federação - que gere 
instituições de peso, como Sesc, Senac e 
IPDC -, tem como objetivo inaugurar uma 
unidade modelo em Fortaleza (localiza-
da na avenida Desembargador Moreira 
e prevista para começar a funcionar em 
março de 2019), além de ampliar e mo-
dernizar os cursos profissionalizantes, 
abrir novas unidades do Sesc e do Senac 
e implementar uma faculdade. 
  

Tapis Rouge - A Fecomércio Ceará com-
pleta 70 anos de fundação em 2018. Quais 
são as ações que vão comemorar a data?
Maurício Filizola - Temos feito várias 
ações em alusão aos 70 anos da Feco-
mércio desde janeiro. A que vai coroar é 
a Mostra Cariri, em novembro, que está 
na 20ª edição e conta com a participação 
de 28 municípios, mostrando a riqueza e 
a pluralidade da Região, tanto no aspecto 
econômico quanto cultural, com exposi-
ções, atrações musicais e muitas outras 
atividades. A gente sempre tenta trazer 
para a sociedade essas ações, além das 
permanentes (Ciclo Sesc com 52 mil parti-
cipantes, quatro mil só em Fortaleza), que 
envolvem a questão da saúde, da aproxi-
mação com a família e também social, le-
vando as pessoas a terem um outro olhar 
para a cidade. É a essência da criação da 

INOVAÇÃO

MAURÍCIO FILIZOLA
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entidade. Foi a partir do pós-guerra que 
o empresariado percebeu a necessidade 
de promover saúde, cultura, formação e 
lazer para os seus trabalhadores, suprin-
do lacunas que o poder público não tinha 
condições de preencher. O trabalho está 
cada vez mais conjunto. Está havendo um 
processo de renovação na direção nacio-
nal, o Gastão (Bittencourt, presidente li-
cenciado da entidade), está acompanhan-
do esse processo. Após 38 anos estamos 
mudando a gestão da CNC (Confederação 
Nacional do Comércio), e portanto do Sesc 
e do Senac. Estamos em um grupo bem 
coeso e comprometido, com uma chapa 
apoiada por mais de 20 confederações 
no país. Uma das vertentes de trabalho é 
essa união nacional em favor de projetos 
que se destacam localmente, mas não são 
replicados em outros estados. Queremos 
uma construção mais unida em torno des-
ses projetos que são referência. Nós temos, 
por exemplo, o Mesa Brasil, que nasceu 
aqui no Ceará e a própria Mostra Cariri, que 
apesar de local é um exemplo de valoriza-
ção da cultura regional. Estamos dando to-
tal apoio ao Gastão e, claro, quanto mais ti-
vermos presença no campo nacional, mais 
fortalecido será o nosso Ceará.  

TR - Você assumiu em um momento de 
crise externa, que não tem relação com 
a Fecomércio local. Neste contexto, a sua 
gestão terá alguma mudança de direcio-
namento da gestão?
Maurício Filizola - Já fazíamos uma ges-
tão compartilhada antes mesmo desta 
crise. Entrei no sistema em 1998 como 
presidente do Sindicato das Farmácias e 
passei 12 anos. De 2006 a 2010 estive na 
na tesouraria e saí para ficar mais perto 
das minhas empresas. Em 2014 fui con-
vidado pelo Gastão para compor nova-
mente uma chapa e colaborar com a fe-
deração. Quando o Gastão foi convocado 
pela CNC, em dezembro, voltei a assumir 
a presidência de uma forma mais contí-
nua, mas desenvolvendo uma linha de se-
quência do trabalho que já estava sendo 
feito. Temos planos de abrir novas unida-
des e reformar outras, algumas também 
estão para ser inauguradas. Eu não digo 
uma gestão minha, é um time inteiro.

TR - Considerando a perspectiva de mu-
dança da gestão da CNC, deve haver mu-
dança na forma como as confederações 
devem direcionar suas ações, ou alguma 
nova tendência de atuação?

INOVAÇÃO

"TEM MUITA COISA 
DANDO CERTO PAÍS 
AFORA QUE PRECISA 
SER REPLICADA. 
QUEREMOS 
FORMAR UMA 
GRANDE REDE DE  
DESENVOLVIMENTO 
E COPERAÇÃO"
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Minha escolha faz a diferença no trânsito.

/CEARAMOTOR         @CEARAMOTOR

/CEARAMOTOR         @CEARAMOTOR

Venha conhecer o novo Virtus na Ceará Motor.

BARÃO DO RIO BRANCO
(85) 3455-6444

PONTES VIEIRA
(85) 3455-6100

4091-18 an. virtus 23x30.indd   1 28/05/2018   16:50:52



Maurício Filizola - Eu vejo uma gestão muito 
participativa e alinhada, não acredito que te-
remos grandes mudanças. A casa está arru-
mada e nós temos como missão servir, pelo 
lado da representatividade, os empresários  
de comércio e serviços de bens e turismo do 
nosso estado, e essas ações visam fortalecer 
principalmente as ações que vão em direção 
às empresas. Para isso nós temos os sindi-
catos, para quem damos total apoio, no lado 
social temos o Sesc, que deve implementar 
mais projetos e fazer cada vez ações que 
envolvam a sociedade; e ampliar o leque de 
cursos do Senac. Queremos ampliar a proxi-
midade que já existia com as empresas para 
impulsionar o crescimento. O país atravessa 
alguns desafios e nós temos uma responsa-
bilidade muito grande com isso. Nós temos 
uma escola de formação profissional, que 

pode também dar consultoria empresarial, 
queremos implentar uma faculdade Senac 
aqui e cada vez mais termos gestores ali-
nhados com a perspectiva de crescimento 
do Estado. E esses desafios também trazem 
crescimento, trazem aprendizado. 

TR - A faculdade Senac seria nos moldes 
da que já existe e é referência no Estado 
de São Paulo?
Maurício Filizola - Sim, nós temos esse 
modelo e vamos buscar aprimorar. A gen-
te tem muita coisa dando certo país afora 
que precisa ser replicada. Queremos for-
mar uma grande rede de desenvolvimen-
to e coperação, apoiada tanto pelo Senac 
quanto pelo Sesc. 

TR - A faculdade estará funcionando até 
o final deste mandato?
Maurício Filizola - Sim, as prioridades 
serão a ampliação dos cursos do Senac, 
inauguração de novas unidades e melho-
rias das já existentes, além da implantação 
da Faculdade Senac. Nós estamos sempre 
buscando novos cursos, novas oportuni-
dades e observamos qual é o direciona-
mento que a sociedade espera. São mui-
tas profissões nascendo e se reinventan-
do, nós estamos sempre buscando isso. 

TR - Com os três novos hubs (aéreo, ma-
rítimo e de dados) do Ceará, o Senac pre-
tende oferecer novos cursos? 
Maurício Filizola - O que diz respeito à 
parte de inovação, que é do comércio de 
bens, serviços e turismo, queremos traba-
lhar inclsuive com outras federações. Nós 
temos o IPDC, por exemplo, que pode, 
com as suas pesquisas, apontar o norte 
para que possamos construir novas ferra-
mentas, até sob encomenda. Nós conta-
mos com a expertise do Senac para isso, 
inclusive para prefeituras. 

TR - Quais serão as novas unidades
Maurício Filizola - Em 2019 vamos lançar 
na Ibiapaba a unidade conjunta do Sesc e 
do Senac, que terá tanto a escola profis-
sional quanto a de hotelaria. E vamos ina-
gurar até março o Centro de Formação do 
Senac na avenida Desembargador Morei-
ra, que é um projeto grandioso e que vai 
inserir muitas inovações na instituição.

INOVAÇÃO

"EM 2019 VAMOS 
LANÇAR NA 
IBIAPABA A 
UNIDADE 
CONJUNTA DO 
SESC E DO SENAC"
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EVENTO

A GALERIA CASA D’ALVA FOI O LUGAR ESCOLHIDO 
PELO ARTISTA PLÁSTICO JOSÉ GUEDES PARA 

COMEMORAR, AO LADO DOS AMIGOS MAIS ÍNTIMOS, 
SUA CHEGADA AOS 60. A TAPIS ROUGE ESTEVE NO 

HAPPY HOUR E TRAZ OS MELHORES CLIQUES!

JOSÉ GUEDES COMEMORA 
60 ANOS COM HAPPY 

HOUR E ARTE
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Os 60 anos de José Guedes Alcimor Rocha Jr, Fernando Ximenes e Alcimor Neto

Eduardo Rolim, José Guedes e Paulo Ponte

João Heluy e Cheng ChonSilvio e Rodrigo FrotaVicente Barroso e Delbergue Ponce de Leon

Alfredo Turbay, Carlos Alberto Forte e Ademar Gondim
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EVENTO

Fernando Ximenes, José Guedes e Ricardo Bezerra

Ricardo Rodrigues, José Guedes, Milton Almeida e Pádua Araújo

Demétrio Jereissati e Guedes NetoOs 60 anos de José GuedesJosé Guedes e Ricardo Bezerra

Os 60 anos de José Guedes 

Rigoberto Tavares, Sérgio Albuquerque e Fernando Pessoa
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Respeito no Trânsito. Uma via de mão dupla.

VIVA AVENTURAS.
FAÇA HISTÓRIAS.

MINI SERVIÇOS FINANCEIROS
FINANCIAMENTOS E SEGUROS

ENTRADA DE R$ 50.000 + 24 PARCELAS MENSAIS DE R$ 1.900
+ PARCELA FINAL DE R$ 69.995. VALOR TOTAL A PRAZO: R$ 165.583*

R$ 139.990 À VISTA COM bôNUS dE R$ 5.000
OU 24 PARCELAS MENSAIS dE R$ 1.900*

*Condições válidas para o MINI Cooper Countryman (YS31), 2017/2018 - 0 km, pintura Cinza Moonwalk. Preço sugerido de R$ 139.990,00 à vista 
ou entrada de R$ 50.000,00 mais 24 parcelas mensais de R$ 1.899,49 mais parcela final no 24º mês de R$ 69.995,00. Valor final do bem a prazo: 
R$ 165.582,72. Taxa de juros de 1,09% a.m.. Custo Efetivo Total (CET): 17,01% a.a.. Plano de financiamento oferecido pela BMW Financeira. Sujeito 
à aprovação de crédito. Modalidade CDC - Pessoa Física. Tarifa de Cadastro (R$ 950,00), tarifa do DETRAN/CE (R$ 0,00) e IOF estão inclusos 
nas parcelas e no CET. Condições válidas de 30/06/2018 ou até o término do estoque de 2 unidades. Garantia de recompra pela concessionária 
responsável pela venda por no mínimo 50% do valor da nota fiscal do veículo, desde que atendidas todas as exigências contratualmente previstas. 
Atendimento ao Cliente MINI SF: 0800 770 4015. Ouvidoria Corporativa: 0800 772 2369.

NOVO MINI COuNTRyMAN.

A WELLE MOTORS TEM CONdIÇõES INCRíVEIS PARA VOCê SAIR dE MINI. VENHA E CONHEÇA CAdA UMA dELAS.
VISITE A NOSSA LOJA NO SHOPPING IGUATEMI: PISO L3 - NOVA EXPANSÃO - EM FRENTE AO TIO ARMêNIO.



Eugênio Mendonça e José Guedes César Fiúza e Ricardo RodriguesJosé Guedes e Ricardo Rolim

Silas de Paula, José Guedes, Milton Almeida e Pádua AraújoRodrigo Maia, Mário Wilson e Roberto Pamplona

Vitor Ciasca e Eilson StudartCésar Montenegro e José Guedes José Guedes e Delbergue Ponce de Leon
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CULTURA

O FESTIVAL VIDA&ARTE, O MAIOR EVENTO 
MULTICULTURAL DO BRASIL, ACONTECEU NO 
CENTRO DE EVENTOS DO CEARÁ. ENTRE OS 

HIGHLIGHTS DA PROGRAMAÇÃO: SOLENIDADE  
DO LANÇAMENTO DO ANUÁRIO, ANIVERSÁRIO DE  

90 ANOS DO O POVO, ALÉM DE HOMENAGENS A  
ELZA SOARES, RENATO ARAGÃO, EVALDO GOUVEIA, 

FAUSTO NILO E PAULO BONAVIDES

FESTA DE ABERTURA  
DO FESTIVAL  

VIDA & ARTE 2018
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Renato AragãoRodrigo Macêdo, Ane Macêdo e Roberto Macêdo

Luciana Dummar, Roberto Cláudio e Camilo Santana

Ana Nadaff e Ivonilo PracianoÉlcio Batista e Juvêncio VianaCamilo Santana

Adriano Nogueira, Lêda Maria e Arlen Medina
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CULTURA

Sri Prem Baba Barbara Bezerra e Clovis HolandaRicardo Bezerra e Luiz Texeira

Felipe Rocha, Eduardo Neves e Adriano NogueiraEliomar De Lima, Neuma Figueiredo e Raimundo Padilha

Vini Fernandes e Paulo André PereiraArialdo Pinho e Diana Rocha Ricardo Moura e Roberta Facó
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Elza Soares e Ana Nadaff

Ticiana Rolim, Joaquim Falcão e Adryana Joca

Émerson Maranhão e José GuedesAndré Figueiredo e Honório PinheiroLuciano e Denise Cavalcante

Ubiratan Aguiar, José Pimentel, Cláudio Ricardo e Luciana Dummar

Cesar Ribeiro, Denise Cavalcante e Luciano Cavalcante
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TURISMO

APÓS A CHEGADA DOS VOOS INAUGURAIS DA AIR FRANCE, 
KLM E GOL EM FORTALEZA, O HUB DAS EMPRESAS NA CAPITAL 

CEARENSE FOI LANÇADO OFICIALMENTE EM EVENTO NO 
ESPAÇO COCOBAMBU POR TOCA. O GOVERNADOR CAMILO 

SANTANA (PT) E O PREFEITO ROBERTO CLAUDIO (PDT) 
RECEBERAM O VICE-PRESIDENTE COMERCIAL, VENDAS E 

ALIANÇAS DO GRUPO AIRFRANCE-KLM, PATRICK ALEXANDRE; 
O CEO DA KLM, PIETER ELBERS; E O CEO DA GOL, PAULO 

KAKINOFF; ALÉM DE AUTORIDADES ESTADUAIS E MUNICIPAIS

HUB DA AIR FRANCE-
KLM/GOL É LANÇADO 

OFICIALMENTE
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Gladyson e Neide Pontes, Onélia Leite e Camilo Santana Adriano Nogueira, Régis Medeiros e Murilo Pascoal

Camilo Santana

Paulo Kakinoff Philippe Godefroit e Colombo CialdiniErick e Liane Schmidt

Arialdo Pinho, Onélia Santana e Mônica Aguiar
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TURISMO

Flávio Jucá, Juvêncio Viana, Gladyson Pontes e  Cândido Albuquerque

Paulo Kakinoff e Patrick Alexandre

DJ Gilvan Magno e Joyce Malkomes

Aline Pinho e Junior Carvalho

Eudoro Santana, Joaquim Cartaxo e Jorge Bagdeve

Adriana e Lúcio Ferreira Gomes, Ubiratan Teixeira
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Robert Meyer e Linda Curter Pieter Elbers e Danna HegtHan Peters e Alessandra Camargo

Adriano Muniz, Tereza Borges e Paulo Henrique LustosaRoberto Cláudio

Sérgio e Mônica AguiarPaulo César Norões e Gony Arruda Solange Maia e Ediane Câmara

TURISMO
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ANIVERSÁRIO

O EMPRESÁRIO E PRESIDENTE DA FIEC,  
BETO STUDART, COMEMOROU SEU ANIVERSÁRIO 

COM UM COQUETEL ENTRE AMIGOS NA BS TOWER

BETO STUDART FESTEJA 
NOVA IDADE COM 

COQUETEL ENTRE AMIGOS

Ana, Beto e Patrícia Studart 
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Fernando Cirino Roberto Macêdo Regina e Eduardo Fiúza 

Roseane Medeiros, Ana Studart e Wânia Dummar 

Aniversário de Beto Studart
Aluísio Ramalho, Aluísio Júnior, Beto Studart, Germano Maia, Edgar 
Gadelha e André Siqueira

Valdir Diogo, Fernando Cirino e Antunes Mota 
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ANIVERSÁRIO

Ângelo Nunes e Fernando Laureano Assis Cavalcante e Beto StudartFreitas Cordeiro e Assis Cavalcante 

Prisce Benício, Ana Studart e Fátima Duarte 

Carlos Matos e André Montenegro Pablo Padilha e Paulo André de Holanda Elisa Bezerra e Eduardo Camarço 

Pedro Alfredo, Mirian Pereira e Abdias Veras 
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Marcelo Targino, Nicolle Barbosa e Francílio Dourado 

André Siqueira, Augustinho Alcântara e Lauro Martins 

Pablo Padilha e Paulo André de Holanda Roberto Macêdo e Assis Machado Valdir Diogo e Luiz Carlos Thé 

Ana Studart, Zena Targino, Teresinha e Alfredo Costa 

Ana Maria Xavier, Rocaia Dutra e Karina Frota 

ANIVERSÁRIO
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A beleza capturou você. 

Renault CAPTUR 
Design à primeira vista.

Trânsito seguro: eu faço a diferença.

RenaultRegence.com.br

Av.  Santos Dumont, 7600

3388.4000(85) (85) 3388.4040

Av. Aguanambi, 1900
Esquina com a rotatória



A beleza capturou você. 

Renault CAPTUR 
Design à primeira vista.

Trânsito seguro: eu faço a diferença.

RenaultRegence.com.br

Av.  Santos Dumont, 7600

3388.4000(85) (85) 3388.4040

Av. Aguanambi, 1900
Esquina com a rotatória



COM AS CONSTRUÇÕES MODERNAS 
MAIS IMPRESSIONANTES DO MUNDO, O 

EMIRADO ÁRABE É, ALÉM DE UM DESTINO 
IMPERDÍVEL, UM DOS PRINCIPAIS PONTOS 

DE CONEXÃO AÉREA DO MUNDO

AS INFINITAS 
POSSIBILIDADES 

DE DUBAI

TURISMO

94   TAPIS ROUGE94   TAPIS ROUGE



ubai pode ser consi-
derada uma terra de 
extravagância e opu-
lência para alguns, 
mas para outros, é 
símbolo de vanguar-
da e da capacidade 
humana. O ponto co-

mum é que a cidade-estado quase milenar, 
mas com a maioria das construções erguidas 
a partir dos anos 1980, é um lugar que não 
passa despercebido. Seja pelas obras colos-
sais que desafiam as condições naturais drás-
ticas, pelas lojas de luxo e free shops, por ser 
um interposto empresarial e turístico muito 
bem estruturado, pelo comércio de joias, ou 
pela maneira com que o governo moldou a 
cidade para abrigar novos negócios – e proje-
tos arquitetônicos cada vez mais arrojados -, 
o mundo todo quer conhecer Dubai.

A mais famosa integrante dos Emirados 
Árabes Unidos, governada desde 1833 pela 
dinastia Al-Maktoum, tem seu sky line em 
permanente mudança, graças ao gosto que a 
cidade criou para projetar e realizar os maio-
res feitos da humanidade. Assim, Dubai abri-
ga o maior shopping, o prédio mais alto, o 
primeiro hotel sete estrelas, o primeiro em-
preendimento imobiliário composto por ilhas 
artificiais (as Palm Islands), e por aí vai.

Para entender porque Dubai muda per-
manentemente é preciso conhecer um pou-
co a sua história. Até meados do século XX 
era um deserto com vilarejos que viviam pre-
dominantemente da pesca, do cultivo de pé-
rolas no Golfo Pérsico e do comércio de ouro 
e pedras preciosas. Com a ascensão das eco-
nomias asiáticas, aproveitou a sua localiza-
ção geográfica estratégica (entre os centros 
financeiros de Londres e Singapura e vizinha 
à Índia), para atrair empresas estrangeiras, 
processo acentuado a partir da descoberta 
de campos de petróleo, na década de 1960. 
Vinte anos depois e com muito dinheiro pra 
investir, a família real passou a estimular o tu-
rismo, os empreendimentos imobiliários e o 
surgimento de grandes companhias do seg-
mento de serviços.
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TURISMO

O acelerado crescimento econômico 
provocou em Dubai e nos demais princi-
pados que compõem os Emirados a mul-
tiplicação de estrangeiros. A Organização 
das Nações Unidas (ONU) estima que mais 
de 88% da população seja estrangeira ou 
descendente. E o desfrute do luxo de Du-
bai não inclui os trabalhadores dos países 
próximos, principalmente Índia, Paquis-
tão, Bangladesh e Nepal. Eles imigram 
devido ao boom imobiliário e turístico 
em busca de melhores condições de vi-
da, mas encontram condições de trabalho 
degradantes, altos índices de acidentes 
graves e mortalidade, além de restrições 
de direitos, segundo denunciam organis-
mos internacionais.

PARA TODOS OS BOLSOS  
E CONEXÕES

Apesar da atmosfera sofisticada e gran-
diosa, nem tudo é opulência em Dubai: os 
serviços (táxi, aluguel de carro, metrô, ali-
mentação e passeios) geralmente são efi-
cientes e não são caros. Além disso, nos úl-
timos anos aumentou o número de estabe-
lecimentos e serviços de médio e baixo cus-
to: de cadeias de hotel a redes de fast food.

Este segmento também visa abocanhar 
a parcela de visitantes que passa por Du-
bai rumo a outros países do Oriente Médio, 
Ásia e Oceania, aproveitando a vasta ma-
lha aérea internacional dos Emirados. So-
mente a Emirates – orgulho nacional, por 
ter sido eleita a melhor companhia aérea 
do mundo – opera voos para 144 destinos 
em todos os continentes.

Assim como ícones da hotelaria como 
o Burj Al Arab Jumeirah e o Atlantis The 
Palm têm diárias que batem os US$ 30 
mil, é possível hospedar-se em bandeiras 
internacionais, como Ibis e Holiday Inn, 
com diárias inferiores a US$ 120.

Também é possível fazer tours com-
partilhados e aproveitar o Big Bus Dubai, 
uma frota de ônibus double deck que faz 
três rotas diferentes e até 40 paradas. Pa-
ra os viajantes que gostam de explorar as 
cidades sozinhos esta é uma excelente di-
ca, pois são duas opções de duração (24h 
e 48h, sendo a última com promoções de 
passeios e entradas em espetáculos) e é 
possível permanecer mais tempo nos lu-
gares escolhidos e trocar de linha. Os Big 
Bus Dubai oferecem mapas e outros ma-
teriais explicativos em vários idiomas.

SOMENTE A 
EMIRATES OPERA 
VOOS PARA 
144 DESTINOS 
EM TODOS OS 
CONTINENTES
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O QUE FAZER

BURJ KHALIFA 
É a edificação mais alta do mundo, com 
828 metros de altura e 163 andares e pode 
ser vista a 95 km de distância. Construído 
em seis anos, tem 28 mil placas de vidro  
no seu revestimento e contou com a mão 
de obra de 12 mil imigrantes. Faz parte  
do Dowtown Dubai e abriga um hotel 
Armani, além de decks de observação.  
O mais alto, no 124º andar, oferece uma 
vista deslumbrante para a cidade, o 
deserto e o Golfo Pérsico.

Construído em uma das muitas ilhas 
artificiais, trata-se de um dos maiores 
e mais luxuosos hotéis do mundo. 
Suas linhas lembram vela de barco e 
destacam-se no litoral com seus quase 
300 metros de altura.

O maior e mais visitado shopping do 
mundo recebe cerca de 54 milhões de 
pessoas ao ano e faz parte do complexo 
de luxo Downtown Dubai, que inclui o Burj 
Khalifa; um gigantesco lago artificial, 
com fontes que jorram água a até 150 
metros de altura; o Dubai Aquarium, que 
é o maior do mundo e tem uma vitrine de 
51 metros de extensão; além de galerias 
e restaurantes estrelados. O shopping, 
dividido por setores temáticos cujas 
ambientações variam entre os mercados 
árabes e o modernismo, tem mais de 1,2 
mil lojas e uma área com entrada exclusiva 
onde estão as principais grifes do mundo.

DUBAI CREEK 
É um braço de mar que corta a cidade 
e cujas margens abrigam construções 
históricas e edifícios novos. Este canal foi 
essencial para a logística de mercadorias 
em Dubai ao longo dos séculos, por ligar 
o golfo ao Oceano Índico. Ainda hoje é 
possível acompanhar a movimentação 
de barcos de madeira chamados Dhows, 
que levam mercadorias de um ponto a 
outro, e dos Abras, como são chamados 
os táxi aquáticos.

THE DUBAI MALL 

DUBAI MARINA 
Cheia de prédios residenciais, restaurantes, 
shoppings e visitantes aproveitando as 
praias e lojas, é onde está localizado o 
complexo Jumeirah, a famosa ilha de luxo 
em formato de palmeira. Dicas: aproveite 
para fazer um mini cruzeiro noturno em 
um Dhow, saia para jantar e observe as 
suntuosas construções a partir do mar, ou 
apenas caminhe pelo The Walk, um dos 
calçadões mais badalados do mundo.

Os mercados permanecem firmes e 
cheios de visitantes em Dubai. Nestes 
centros constata-se que apesar das 
transformações a partir dos petrodólares, 
a cidade preservou a sua identidade árabe 
e a sua vocação comercial. Dubai tem 
vários souks, onde a pechincha é 
obrigatória e são comercializados tecidos, 
especiarias, presentes e, claro, ouro e joias.

O souk mais conhecido – e que mais 
impressiona os brasileiros pela ausência 
de segurança reforçada – é o souk de 
ouro, ou Gold Souk. Lá as peças são 
vendidas por peso e conforme o trabalho 
aplicado. Todos os produtos tem uma 
certificação de legitimidade conferida 
pelo governo. Lá também é exibido o 
maior anel do mundo, conferido pelo 
Guinness. São 63,9 kg de ouro 21 quilates 
e pedras preciosas.

Procure, entre um souk e outro, visitar o 
bairro histórico Bastakia, cheio de ruelas 
e residências antigas, mas evite fazer este 
passeio entre maio e setembro, quando  
é verão e os termômetros passam dos  
40 graus facilmente.

SOUKS

DUBAI MUSEUM 
Pequeno e interativo, o Dubai Museum 
funciona no Forte Al Fahidi, uma 
construção de 1787 apontada com 
a mais antiga de Dubai. Conta a 
história das tribos beduínas que 
fundaram a cidade e tem galerias 
que reproduzem souks, mesquitas, 
ruas e residências típicas. Também 
contempla os diferentes ciclos e 
atividades econômicas (pesca, cultivo 
de tâmaras, coleta e comércio de 
perólas) até a descoberta do petróleo. 
Também exibe achados arqueológicos 
que comprovam a existência de 
assentamentos humanos na região há 
pelo menos três mil anos.

SAFÁRI NO DESERTO 
Com opções aventureiras (em SUVs 
modernos) e contemplativas (em jipes 
dos anos 1950), os safáris oferecem 
além das vistas estonteantes nas 
dunas, demonstrações de falcoaria 
e refeições típicas. Para quem quer 
curtir a dois, também há opções de 
jantar em tendas beduínas. Aproveite 
para visitar a Reserva Natural do 
Deserto de Dubai, nas terras que 
pertencem à família governante, para 
conhecer a fauna e a flora locais.

BURJ AL ARAB 
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NEGÓCIOS

MAIOR REDE DE RESORTS DO PAÍS, A VILA GALÉ 
INAUGUROU A BARRACA VILA GALÉ CAFÉ NA 
PRAIA DO FUTURO. A SOLENIDADE, RESTRITA 
A CONVIDADOS, AUTORIDADES, PARCEIROS 
E CLIENTES, CONTOU COM A PRESENÇA DO 
PRESIDENTE DO GRUPO, JORGE REBELO DE 

ALMEIDA, QUE ANUNCIOU NOVIDADES E OS 
INVESTIMENTOS DA REDE NESTE ANO

VILA GALÉ INAUGURA 
BARRACA NA  

PRAIA DO FUTURO
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Regis Medeiros, Jorge Rebelo e Roberto Cláudio

Gelma e Irineu Guimarães

Paulo Lobão e Bernard Twardy

Rômulo e Luciana Gurgel

Jorge Rebelo Frenanda Henry, Jorge Rebelo e José Bastos

Renata Colla e Riberto Balduino

Adriano Nogueira, Jorge Rebelo e Eliseu Barros
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NEGÓCIOS

Mariana MendonçaAline Almeida, Jean Felipe, Karoline Putnoki, Jorge Rebelo, Adriana Borges e José Bastos

Vila Galé Café

Silvio e Camila GoianaLázaro Medeiros e  Cmdt. Salvador Sottomayor Marina e Aline Ratis

Adriano Nogueira, Jorge Rebelo e Jocélio Leal
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Isa Carvalho, Rogério Amaral e Ana Bastos

Luciana Gurgel, Alexandra Rigueto e Fernanda Henry

Mertan Ribeiro e Sávia MagalhãesFernanda Zeballos e Bernard TwardyAdelina Feitosa e Luciano Cidrão

Rômulo Soares, Luciana Gurgel, Jorge Rebelo e José Bastos

Célio Guimarães, Paulo Teixeira e Sergio Porto

NEGÓCIOS
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60 ANOS

PAULA FROTA GANHOU UM FESTÃO SURPRESA  
NA CAVALIERI CONFRARIA EM COMEMORAÇÃO 
AOS SEUS 60 ANOS. QUEM FICOU À FRENTE DO 

EVENTO FOI A NORA BRUNA WALESKA, COM 
A AJUDA E O PROFISSIONALISMO DE DITO 

MACHADO, QUE ASSINOU A DÉCOR

PAULA FROTA GANHA 
FESTA SURPRESA PARA 
COMEMORAR NIVER
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Adriano Nogueira, Felipe Queiroz Rocha e Carmen Rangel

Aline e Igor Queiroz Barroso Aniversário de Paula Frota

Os parabéns de Paula Frota Elusa e Totonho Laprovítera 

Paula Frota e Lúcia Wolff

Renata Jereissati, Paula Frota, Carla Jereissati e Benjamim Oliveira
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60 ANOS

Paula Frota e Paulinha Sampaio Marília QueirozDJ Thiago Camargo

Noemia, Paula e Alexandre Frota e Bruna Waleska

Rafaela e George VieiraRoberto e Inês Porto Luiz e Brícia Teixeira

Sandra, Márcio e Danielle Frota

RUA MONSENHOR BRUNO, 999 - EM FRENTE À PRAÇA LUIZA TÁVORA.

Empreendimento juridicamente regularizado com Registro de Incorporação (R.I.) no Cartório de Registro de Imóveis 
competente, como determina o art. Nº 32 da Lei 4.591/64. O Memorial de Incorporação está devidamente registrado sob 
R-06 da Matrícula 89.984 no Cartório de Registro de Imóveis da 2ª Zona, conforme dispõe a Lei Nº 4.591/64. Alvará de 
Construção Nº 1090. Em atenção à Lei Nº 8.078/90 (Código de Defesa do Consumidor), esclarecemos que as fotos, cores 
e ilustrações têm caráter exclusivamente promocional, por se tratarem de bem a ser construído. A vegetação que compõe 
o paisagismo retratado nas perspectivas é meramente ilustrativa e apresenta porte adulto de referência. Na entrega da 
obra, essa vegetação poderá apresentar diferenças de tamanho e porte, mas estará de acordo com o projeto paisagístico 
do empreendimento.

85 3433-1212 |  www.lapiazzafortaleza.com.br

A GENTE TEM O MAIOR ORGULHO DE ENTREGAR 
O MELHOR EMPREENDIMENTO DA PRAÇA.

AINDA DÁ TEMPO DE VOCÊ ESCOLHER O SEU.

PRONTO 

PRA M
ORAR

2 VAGAS100% NASCENTE3 SUÍTES
+ dependência completa93,82m2

Foto real do empreendimento.

UMA EMPRESA RODOBENS

Incorporação e Construção:
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do empreendimento.

85 3433-1212 |  www.lapiazzafortaleza.com.br

A GENTE TEM O MAIOR ORGULHO DE ENTREGAR 
O MELHOR EMPREENDIMENTO DA PRAÇA.

AINDA DÁ TEMPO DE VOCÊ ESCOLHER O SEU.

PRONTO 

PRA M
ORAR

2 VAGAS100% NASCENTE3 SUÍTES
+ dependência completa93,82m2

Foto real do empreendimento.

UMA EMPRESA RODOBENS

Incorporação e Construção:



Renata Jereissati, Paula Frota e Lenise Queiroz

Claudinho Rocha, Silvio Frota e Benjamim Oliveira

Totonho Laprovítera e Silvio FrotaViviane Oliveira e Fernanda DeodatoVictor Frota e Daniela Eloy

Sandra Dias, Bruna Waleska, Rodrigo Frota e Maria Clara Quinderé

Aniversário de Paula Frota 

60 ANOS
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Fernanda Deodato, Elusa Laprovítera, Janoa Pascoa e Marilac Queiroz

Brícia Teixeira, Paula Frota e Carmen Cinira

Marilaque Queiroz e Janoa PascoaClaudio Rocha e Lenise QueirozAbelardo e Vivi Rocha

Daniela Eloy, Paulinha Sampaio e Bruna Waleska

Bia, Jonny e Lúcia  Wolff
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NIVER

TENDO O UNIVERSO MARVEL COMO TEMA, ALINE 
E IGOR QUEIROZ BARROSO COMEMORARAM EM 

GRANDE ESTILO OS TRÊS ANINHOS DO HERDEIRO 
VICTOR, NO SALÃO DE FESTAS DO EDIFÍCIO 

MANSÃO MACÊDO. A FESTA TEVE CERIMONIAL 
ASSINADO POR CELEBRE EVENTOS, COM 

DECORAÇÃO DE MANNU ALENCAR, BOLO DA MARTA 
BOLOS E DOCES POR CAROL CHOCOLATES

ALINE E IGOR QUEIROZ 
CANTAM PARABÉNS AO 

HERDEIRO VICTOR
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Diego, Sarah, Inês e Gonzalo Mota João Eudes Neto, Lourdes e Carolina Aragão 

Naiana, Francisco e Bernardo Philomeno  

Alexandre e Caterina FermanianRenata Jereissati e Igor Barroso Régis e Ana Barroso 

Aline e Victor Barroso 
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NIVER

Victor e Aline Barroso 

Victor e Beatriz Perlingeiro

Magela e Vera Félix 

Eugênio Pontes e Daniela Holanda 

Nizabro e Lisandro Fujita, Max Bezerra,  Adolfo Bichucher e Carlos Pereira

Cristina Carneiro e Lúcio Neto Branca Benevides e Alexandre Félix

Jamile, Lourdes, João Ednardo e Rafael Aragão
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Carolina Fujita e Mariana Bichucher 

Natália, Giovana e Rodrigo Mota   

Aline e Victor Barroso, Renata Jereissati 

Diego, Sara e Maria de Jesus Rocha 

O boloAlessandra Félix e André Medeiros 

João Eudes Neto, Lourdes e Carolina Aragão 
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O DESTINO DOS SONHOS
DE QUALQUER
LIVRO DE RECEITAS.

Salas Cozinhas Dormitórios Banheiros Lavabos Closets
Av. Barão de Studart, 761 - Meireles | 85 3307.9999

atendimento@misurato.com.br | misurato.com.br



O DESTINO DOS SONHOS
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Salas Cozinhas Dormitórios Banheiros Lavabos Closets
Av. Barão de Studart, 761 - Meireles | 85 3307.9999
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OS RENOMADOS CHEFS LIA QUINDERÉ 
E LÉO GONÇALVES CONTAM AS 
SUAS DELICIOSAS TRAJETÓRIAS NA 
GASTRONOMIA E DÃO DICAS PARA QUEM 
DESEJA SEGUIR O MESMO CAMINHO

QUERO 
SER CHEF!

GASTRONOMIA

E AGORA?

M
uitos descobrem o talento pa-
ra a gastronomia seguindo os 
passos de pessoas importantes 
em suas histórias. Uma avó que 
fazia o almoço de domingo, a tia 
com aquele doce especial, ou a 
mãe com a comidinha caseira 
especial. No entanto, destes sa-

borosos momentos em família ao dia a dia da cozinha de um 
restaurante, é preciso passar por um árduo caminho de es-
tudos, dedicação e descobertas. Para aqueles que desejam 
trilhar esta estrada, os premiados chefs Léo Gonçalves e Lia 
Quinderé dão algumas dicas preciosas a seguir.
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“A TIA AGNETE FICAVA MUITO COMIGO 
E COM MEUS IRMÃOS QUANDO MINHA 

MÃE VIAJAVA, E A GENTE COZINHAVA 
BOLO DE FUBÁ, BALA DE CAFÉ, PÃO DE 

QUEIJO E OUTRAS GULOSEIMAS"

COMO SE TORNAR  
UM CHEF?

Com a Lia Quinderé, chef pâtissier que 
comanda a renomada confeitaria Sucré, 
foi mais ou menos assim. Aos 11 anos, 
passar um tempo na cozinha com a sua 
tia-avó era uma atividade mais divertida 
que qualquer jogo ou brinquedo da época. 
“A tia Agnete ficava muito comigo e com 
meus irmãos quando minha mãe viajava, 
e a gente cozinhava bolo de fubá, bala de 
café, pão de queijo e outras guloseimas. 
Eu adorava acompanhar ela nas tardes na 
cozinha”, lembra. Um pouco mais tarde, 
depois de cursar por alguns anos a facul-
dade de Direito, por influência familiar, Lia 
resolveu cursar a faculdades de gastrono-
mia, que era a sua real paixão.

“Ser chef é uma posição que você 
ocupa dentro de uma cozinha ou de uma 
produção. Quando você descobre o que 
você ama fazer, não tem como ter dúvi-
da. Quando você se encontra, você tem 
certeza do que quer. Saber que você 
quer gastronomia já é um grande passo 
para descobrir qual é a área a seguir den-
tro desta profissão: confeitaria, a panifi-
cação ou a cozinha quente", avalia.

A escassez de cursos no Brasil acabou 
fazendo Lia buscar opções fora do país, 
seguindo então para a reconhecida Le 
Cordon Bleu - fundada em Paris em 1895 
e considerada hoje a maior rede de es-
colas de culinária do mundo. “Quando eu 
comecei a procurar escolas, aqui no Bra-
sil só existia a Anhembi, e era um curso 
de apenas dois anos que não me chamou 
muita atenção. Então, resolvi procurar 
fora e encontrei a Le Cordon Bleu, uma 
escola francesa muito tradicional", conta. 
Lia se inscreveu e foi para Paris. "Quan-
do cheguei lá, eu tive certeza absoluta de 
que era isso que eu queria fazer pelo res-
to da minha vida”, confessa Lia.

Lia Quinderé comanda a premiada confeitaria Sucré
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GASTRONOMIA

Para Léo Gonçalves, a história foi um 
pouco diferente. Em 2006, o premiado 
chef do O Mar Menino trabalhava com 
redação publicitária em agências de São 
Paulo e percebeu que o seu gosto pela 
cozinha ia além de um simples hobby. No 
início, o prazer pela gastronomia era me-
dido em palavras no blog “Trivial ou Nem 
Tanto”, mas a diversão acabou tomando 
um espaço significativo em seus sonhos 
de vida e, em 2013, juntando objetivos e 
coragem, iniciou o projeto de aprender a 
cozinhar. Ao invés de arriscar uma nova 
faculdade, Léo resolveu aprender direto 
na prática com grandes profissionais do 
mercado latino-americano. 

“Em 2013, eu decidi largar tudo e se-
guir meu sonho. Falo sonho mais do que 
vocação. Acho que foi insistência mes-
mo. E coragem. Estagiei de graça por um 
ano nos melhores restaurantes do Bra-
sil e América Latina, depois passei um 
ano trabalhando com comida de rua em 
Sampa, até voltar para começar o proje-
to que me transformou num chef de co-
zinha: O Mar Menino”, relembra Léo. 

Nascido no Recife, Léo morou no 
Ceará desde a infância e, ao montar o 
restaurante que levou o prêmio de me-
lhor da cidade recentemente, trouxe 
para Fortaleza não só um novo menu 
regional de alta qualidade como tam-
bém o seu talento.

CRIAÇÕES CHEIAS DE 
SABOR E EXCLUSIVIDADE

Fazer novos pratos é sinônimo de 
sentimentos e vivências para Léo. “Me-
mórias, descobertas, pesquisas, chei-
ros, gostos, técnicas. Eu passei 17 anos 
trabalhando com criatividade na indús-
tria publicitária. Então aprendi bem on-
de achar inspiração: na vida. Nos luga-
res por onde andei, as comidas que pro-
vei. Tudo entra na hora de pensar um 
prato”. O chef conta que sua principal 

Algumas das  
delícias servidas  

no O Mar Menino

"EM 2013, EU DECIDI LARGAR TUDO 
E SEGUIR MEU SONHO. FALO SONHO 

MAIS DO QUE VOCAÇÃO. ACHO QUE FOI 
INSISTÊNCIA MESMO. E CORAGEM"
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missão para O Mar Menino é buscar sa-
bores cearenses. “Usando só ingredien-
tes cearenses ou não, o que importa é 
que qualquer pessoa que tenha nasci-
do ou crescido no Ceará se identifique 
com os sabores contidos naquele pra-
to. Mesmo que nunca tenha provado 
a combinação dos ingredientes, o que 
quero é que o cliente se sinta em casa 
ao degustar uma criação”, explica.

A cozinha cheia de arte - inclusive 
com sabores tipicamente cearenses - 
também é uma especialidade da chef 
pâtissier Lia. “Na Cordon Bleu, eu sem-
pre soube que queria a patisserie. Tal-
vez, por influência da minha mãe (artís-
ta plástica), é também onde eu consigo 
enxergar a maior possibilidade de apli-
car a arte”, revela.

1 Comida começa antes 
da panela. Conheça seus 

produtores e fornecedores. 
Pesquise e pense antes  
de cozinhar.

2 Estude, nunca pare de 
aprender.

3 Cozinhe, experiência é a 
repetição dos atos mais 

simples e diários.

4 Seja humilde, nunca pare 
de escutar.

5 Quem tem que aparecer é 
o prato, não o cozinheiro.

6 Chef é um cargo. Você tem 
que ser sempre cozinheiro. 

7 Cozinha não tem atalhos. 
Leve o tempo que levar ou 

o trabalho que der pra fazer, 
tem que ser feito.

8 Deixe a preguiça  
em casa.

9 Seja gentil com quem 
está do seu lado. Vocês 

vão passar muitas horas 
trabalhando juntos.

10 Divirta-se. A comida  
sai feliz quando você 

está feliz.

ONDE FAZER 
CURSOS DE 
GASTRONOMIA 
EM FORTALEZA
L'Ecole Brasil: (85) 3051-3372

Senac: (85) 3433-3884

Fanor: (85) 4020-4900

Fametro: (85) 3206-6400

UFC: (85) 3366 7300

10 DICAS DO LÉO 
GONÇALVES PARA 
QUEM QUER SE 
AVENTURAR NA 
GASTRONOMIA

Léo Gonçalves assina as criações 
do restaurante O Mar Menino
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LUXO

UMA JOIA PODE 
EMOCIONAR, 
ENCANTAR E ATÉ 
SEDUZIR. A DICA É 
ALIAR ELEGÂNCIA, 
GLAMOUR E 
SIMPLICIDADE PARA 
BRILHAR SEMPRE

O BRILHO DA   
SEDUÇÃO

R. XIMENES

BRINCO RIVIERA EM 

OUTRO BRANCO 18K 

COM DIAMANTES E 

ANÉIS SOLITÁRIOS 

EM OURO BRANCO 

18K E DIMANATES
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BRINCO EM OUTRO 

BRANCO 18K COM 

DIAMANTES E ANEL 

SOLITÁRIO EM OURO 

BRANCO COM DIAMANTES

TAPIS ROUGE   121  



CONJUNTO EM 

OURO BRANCO 18K 

COM ESMERALDAS  

E DIAMANTES
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BRINCO CHUVEIRO 

DE DIAMANTES EM 

OURO BRANCO 18K, 

ANÉIS SOLITÁRIOS EM 

OURO BRANCO 18K E 

DIAMANTES E COLAR 

EM OURO BRANCO  

18K E DIAMANTES
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ENLACE

TATIANA MENDES E GUSTAVO CRUZ REUNIRAM AMIGOS E 
FAMILIARES PARA A TROCA DE ALIANÇAS NA IGREJA NOSSA 
SENHORA DA CONCEIÇÃO DA PRAINHA. EM SEGUIDA, OS 
NOIVOS RECEPCIONARAM OS CONVIDADOS NO ESPAÇO 

COCO BAMBU POR TOCA. QUEM COMANDOU A ANIMAÇÃO 
DA FESTA FOI O CANTOR PHELLIPE CARVALHO

O "SIM" DE  
TATIANA MENDES  
E GUSTAVO CRUZ 
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Casamento Tatiana Mendes e Gustavo Cruz Carmen Rangel, Adriano Nogueira, Adrísio Câmara e Rodrigo Frota

André, Tatiana Mendes, Gustavo Cruz, Edilêda e Ricardo Mendes

Paulo Guerra e Isla GerciaNeuma Figueiredo e Esdras GuimarãesÂngela e Carlos Martan

Assis Cruz, Tatiana Mendes, Gustavo e Helena Cruz
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ENLACE

Júnior Carvalho, Aline Pinho, Adrísio Câmara, Carmen Rangel e Adriano Nogueira

Paulo Guerra, Lula Alcântara e Taunay Alencar

Bruna Waleska e Daniela EloyAilza e Francisco Ventura

Casamento Tatiana Mendes e Gustavo Cruz

Lázaro Medeiros, Fernanda Ramos e Rafael Feitosa

Taunay Alencar e Juliana Gouveia
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Joana Ramalho e Lívio Parente Magno Nogueira e Carla Brasil

Marcela e Antônio José Albuquerque Raquel Cavalcante

Dulcina Palhano e Ivone RebouçasAna Beatriz, Saulo Magalhães, Manuela e Pedro Castro

Vanessa e Marcos Oliveira

Ailza e Francisco Ventura

ENLACE
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Móveis e objetos de decoração para residências. Consulte vendas corporativas para decorados,  
áreas comuns e áreas externas. Fortaleza | Virgílio Távora | 85 3023-0001

Mude de casa
seM precisar
coMprar uM 
apartaMento.
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ENCONTRO

A TALLIS JOIAS, DAS PODEROSAS TALYZIE E TALYNIE 
MIHALIUC, CONVIDOU AMIGAS E CLIENTES PARA UM 

MOMENTO DE FESTA E CELEBRAÇÃO NO TRADICIONAL 
ALMOÇO DE DIA DAS MÃES, REALIZADO NA LOJA DO 
SHOPPING ALDEOTA. A PROGRAMAÇÃO TEVE INÍCIO  
COM UM BRUNCH, SEGUIDO DE ALMOÇO GOURMET  
E AFTER LUNCH. TUDO ISSO COM A TRILHA SONORA  

DOS DJS THIAGO CAMARGO E DAVI FIÚZA!

TALLIS JOIAS COMEMORA 
DIA DAS MÃES EM 

TRADICIONAL ALMOÇO

Gorete Arruda, Talyzie e Talynie Mihaliuc 
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Talyzie Mihaliuc, Renata Pinheiro, Talynie Mihaliuc e Soraya Pinheiro 

Waleska Rolim e Lilian Porto 

Pauleane Campos e Auta Oliveira 

DJ Davi Fiúza

Eveline Fujita e Lorena Pouchain Dudu e Carolina Noronha 

Jamila Lima e Talyzie Mihaliuc 

Katiane e Norma Bastos, Mariana Pimenta 
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ENCONTRO

Mônica Pontes e Lorena Pouchain Karmilse Marinho 

Talyzie Mihaliuc 

Grazi Nogueira 

Talyzie Mihaliuc, Mariana Rolim e Talynie Mihaliuc 

lla Carvalho, Ana Zaira, Ana Luiza e Fernanda Benevides 
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W

MINI JUVENIL PRE TEEN TEEN

CLÁUDIA REBOUÇAS

Participe da 4a. Edição do 
Beleza Fashion Ceará. 
Inscrições abertas e 
vagas limitadas

W

BELEZA FASHION 2018
MAIOR CONCURSO DE BELEZA DO BRASIL

WWW.BELEZAFASHIONCEARA.COM.BR
85 3099.0315  | 9 8938.8880  | 9 8888.2292

 & AMÉRICAS



Rosa Soares e Sônia Nogueira 

Mariana Rolim e Talynie Mihaliuc 

Karina e Márcia Alves Ana Maria Ximenes Lorena e Lourdes Aragão 

Talyzie Mihaliuc, Martinha Assunção, Eveline Fujita e Elisa Oliveira 

Gorete Arruda, Isabel Marinho e Lilian Lawrie 

ENCONTRO

FO
TO

S
 N

A
TA

N
A

E
L 

FE
IT

O
S

A

136   TAPIS ROUGE

SOCIEDADE





NOVA IDADE

ROSELE DIOGO REUNIU OS AMIGOS E FAMILIARES EM 
ALMOÇO SUPER DESCONTRAÍDO PARA COMEMORAR SEU 
NIVER. O LOCAL ESCOLHIDO PELA ANIVERSARIANTE FOI  
O SÓTÃO DO MOLESKINE. A FESTA CONTOU COM BOLO  
E DOCES ASSINADOS POR DOLCE DIVINO, ARRANJOS  
DE FLORES CÉLIA BARBOSA E BANDA ROBERTA FIÚZA

ROSELE DIOGO 
COMEMORA ANIVERSÁRIO 

NO MOLESKINE
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Ana Paula Daud e Sakie Brookes

Rosele Diogo brinda com as amigas

Patrícia Nogueira e Rosele Diogo Flávia Machado e Vládia Farias

Renata Ciriaco, Rosele Diogo e Roberta Nogueira

Roberta Fiúza Sandra Rolim, Rosele Diogo e Manuela Rolim
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NOVA IDADE

Marly Nogueira

Roberta Nogueira e Renata CiriacoCarla BrasilRosele Diogo e Beatriz Nogueira

Rosele Diogo

Aniversário de Rosele Diogo
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Regina Mindêlo e Amara Silveira

Rosange Melo e Sandra Rolim

Adriana Miranda, Eveline Fujita, Renata Ciriaco e Thais PintoAniversário de Rosele Diogo

Camila NogueiraRoberta Bonorandi e Ângela Teixeira

Flávia Machado, Vládia Farias e Daniele Fontenele

NOVA IDADE
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@PouchainRamos
/PouchainRamos
85-3231-3219
www.pouchainramos.com

AS CORES DA SUA IMAGINAÇÃO



NEWTECH

AV. VICENTE DE CASTRO, 6270 - CAIS DO PORTO
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A SM E A RNI INCORPORAÇÕES ENTREGARAM COM COQUETEL O 
RESIDENCIAL LA PIAZZA, LOCALIZADO AO LADO DA PRAÇA LUIZA 
TÁVORA, NA ALDEOTA. O EMPREENDIMENTO, LEVA A ASSINATURA 

DO ESCRITÓRIO NASSER HISSA ARQUITETOS ASSOCIADOS E 
TEM 23 ANDARES, DOIS SUBSOLOS E 46 APARTAMENTOS DE TRÊS 

DORMITÓRIOS E DUAS VAGAS DE GARAGEM , CADA UM COM 
93,82 M² E FACHADA ORIENTADA PARA O LESTE ( N ASCENTE), 

BENEFICIANDO-SE DA INCIDÊNCIA SOLAR NO PERÍODO  
DA MANHÃ E DE MAIOR VENTILAÇÃO

SM E RNI INCOPORAÇÕES 
ENTREGAM RESIDENCIAL 

LA PIAZZA

LANÇAMENTO

César Faim, Gerardo Jereissati, Stênio e Luca Martins, Roberto Macêdo
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Adriano Nogueira, Stênio Martins, César Faim, Roberto Macêdo, Igor Martins e Gerardo Jereissati César Faim

Fábio Hiluy

Edna Freire, Cassio e Fernanda CorrêiaJosé Teles, Bernardo Martins e Ailton Alves

Entrega do La Piazza - RNI e SM Incorporações
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LANÇAMENTO

Caroline, João Luiz, Levi, Davi e Geovana Bezerra César Faim, Gerardo Jereissati e Stênio Martins

Stênio Martins, Daniele Bok, Ricardo Fingôlo, Diogo Ruas e César Faim

Espaço KidsFábio Raulino e Alex OsternoCassio e Fernanda Corrêia

Apartamento do Residencial La Piazza
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LANÇAMENTO

Stênio Martins, Ricardo Bezerra, Roberto Macêdo e Gerardo Jereissati

Ricardo Pimentel e Magno Nogueira

Entrega do La Piazza - RNI e SM Incorporações

Tânia Macêdo, Natasha Martins, Taís Martins, Isabela Porto e Vânia Martins

Penélope Camurça e Synclair Menezes César Faim e Stênio Martins
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EMPREENDIMENTO: PARTICIPAÇÃO:
     

Portaria com controle de acesso

No coração do Eusébio

Complexo de lazer com Club House em frente ao lago

Academia com área de pilates Conjunto aquático com deck molhado

Somente 122 Lotes    Paisagismo Benedito Abbud    Sofisticação e design surpreendentesO primeiro Empreendimento
Boutique da Grande Fortaleza.

O Azur já é um sucesso. Mais de 50% dos lotes foram vendidos 

com condições imperdíveis no nosso evento de pré-lançamento.

Garanta também um estilo de vida único, que alia sofisticação à natureza.

Venha conhecer e surpreenda-se.

Agende uma visita: 
(85) 4111.0011 
azurcondominiolago.com.br Loteamento aprovado e registrado:

R/05-008570, de 07/02/2018
CRI do Eusébio
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FESTA

EM VESTIDO ASSINADO POR LINO VILLAVENTURA, 
A ANIVERSARIANTE LIA FREIRE ESTEVE RADIANTE 

DURANTE ALMOÇO EM COMEMORAÇÃO À CHEGADA 
DE SEUS 50 ANOS. O BARBRA’S ÉDEN FOI O LOCAL 

ESCOLHIDO COMO PALCO DA FESTA, QUE REUNIU 
AMIGOS E FAMILIARES, COM DÉCOR ASSINADA POR 

GIL SANTOS E CERIMONIAL POR MAFRENSE EVENTOS. 
ROBERTA FIÚZA E DJ RÔMULO ANIMARAM O ENCONTRO

LIA FREIRE COMEMORA 
SEUS 50 ANOS ENTRE  
OS MAIS ÍNTIMOS
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Ana Luisa Barreira, Lia Freire e Glads Barreira Michele Aragão, Neuza Rocha, Lorena Pouchain e  Letícia Studart  

Ana Carolina, Lia e Ana Paula Freire  

Carlos Fujita e Lia Freire  Alódia Guimarães e Tamara Azevedo  Ítala Ventura e Lia Freire  

Nadja Parente, Lia Freire e Niedja Bezerra  
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FESTA

Suyane Dias Branco, Graça da Escóssia, Lia Freire, Consuelo Dias Branco, Gisela Vieira e Morgana Dias BrancoSilvinha Leal e Gisele de Castro  

Ana Vládia Sales, Márcia Teixeira, Cláudia Gradvohl e Amélia Brandão Niver Lia Freire  

Regina Aragão e Gil Santos  Dudu e Ticiana Brígido  
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Ana Virgínia Martins  
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DE NOSSA 
ALDEIA 
PARA A 
ALDEIA

GLOBAL
OS ANTIGOS GREGOS AFIRMAVAM QUE 

NÃO ERAM ATENIENSES, ERAM CIDADÃOS 
DO MUNDO.  É ISSO QUE SOMOS,

MAIS QUE CEARENSES,
SOMOS UM JORNAL DO MUNDO.
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The Breitling Jet Squad
Jacques Bothelin

Christophe Deketelaere
Paco Wallaert
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